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Vazeni klienti,

privatne bankovnictvo Tatra banky ponuka svojim klientom unikatne sluzby a produkty. V tomto Gisle Private Banking
Times je nasou snahou predstavit vam svet nasho privatneho bankovnictva. Prostrednictvom Private Banking Times
magazinu sa vam prihovarame uz viac ako 15 rokov. V jeho obsahu sa venujeme aktualnym témam v oblasti investova-
nia a je vyhladavanou inSpiraciou pre nasich klientov.

Komplexnost ponukanej sluzby kladie vysoké naroky na odbornost, kvalitu a rychlost doru¢ovanych rieseni. Posledné
roky boli velmi naroéne, zmeny, ktoré nastali, podrobili kazdu oblast podnikania naroénym skuskam. Mélokto ich o¢a-
kéaval, a preto som velmi rada, ze aj v tomto ¢ase sa nam podarilo obhajit poziciu najlepsSieho privatneho bankovnictva
na Slovensku.

Magazin Global Finance zverejnil zoznam najinovativnejsich bank na svete. V oblasti strednej a vychodnej Eurépy
zvitazila Tatra banka, ¢im potvrdila poziciu inovaéného lidra nielen na Urovni Slovenska, ale aj za jeho hranicami. Nase
inovéacie, ktoré vam prinasaju vynimocénu skusenost, menia svet bankovnictva nielen na Slovensku.

V zéavere vam chcem podakovat za preukazanu déveru a lojalitu.
Zuzana Kostialova

¢lenka Predstavenstva
Tatra banky



Vazeni klienti, mili priatelia,

Gislo Private Banking Times, ktoré mate v rukach, je odliSné od predoslych. Je predstavenim sveta Private banking™.
V tomto Cisle vam chceme predstavit seba samych. Od vzniku privatneho bankovnictva v Tatra banke ubehlo uz viac ako
20 rokov. Vo svete privatneho bankovnictva je 20 rokov velmi malo.

NaSe zaciatky boli opatrné. Prvé sklsenosti sme ziskavali od kolegov zo zahranicia. Je pre nas potesenim, Ze dnes prave
z0 zahranicia a aj Slovenska prichadzaju slova uznania a obdivu nad Uroviou privatneho bankovnictva Tatra banky. To nas
napifia hrdostou, ale je to aj obrovsky zavazok do budtcnosti.

Zavazok neustale zvySovat kvalitu nasich sluzieb.
VaSa spokojnost je pre nas najva¢sou motivaciou. Nase spolo¢né stretnutia a rozhovory boli vo viacerych pripadoch zdro-
jom inSpiracii pre dnesné inovacie a skvalitnenie nasich sluzieb. Je to aj vaSou zasluhou, Ze Private banking™ je vnimany
ako najlepsi na Slovensku.
Preto mi dovolte aj touto cestou podakovat vam za vasu doveru a lojalitu.

Marek Neckar

riaditel odboru privatneho bankovnictva
Tatra banky



Vynimocne
privatne bankovnictvo
Tatra banky

vam prinasa tu najvyssiu uroven starostlivosti. Niekol'koro¢né skusenosti,
excelentny servis, exkluzivne rieSenia, moderny pristup k sprave

vasho majetku. To vSetko s individualnym investichym poradenstvom

a profesionalitou, aku od Tatra banky oc¢akavate. Objavujte spolu s nami
exkluzivny svet privatneho bankovnictva.




Pochopenie vasich potrieb

je klu€¢om k definovaniu o¢akavani a vasich cie-
[ov. S hlbokym porozumenim a vnimanim suvis-
losti medzi sukromnym aj profesionalnym Zivotom
klientov vam nasi privatni bankari ponukaju expert-
né poradenstvo a starostlivost, ktora vyhovuje va-
Sim predstavam.

Myslime vizionarsky,

kedZe inovacie su zakladom zlepSovania veci
a sveta okolo nas. Neustale sa snaZzime svojim

pristupom a rieSeniami vytvarat pridant hodnotu
a vzajomné synergie. Aj preto inovacie menia vas
svet.

Budujeme partnerstva

a aj vdaka vam sme sucCastou inSpirujuceho pro-
stredia plného pracovného nadsSenia, skvelych
napadov a vzajomnych synergii. Radi sa podelime
o nase dlhodobo budovane know-how globalnych
financnych trhov a individualne investicné pora-
denstvo skusenych bankarov, portfélio manazérov
a analytického timu. S naSimi partnermi vam po-
mobzeme otvarat dvere k mnohym prilezitostiam.
Stante sa sucastou nasho networkingu v oblasti
financii, prava, biznisu aj umenia.

Autorom je Radoslav Z&k, privatny bankar
- profesional Tatra banky.




Ziskajte

viac nez privatne
bankovnictvo

InSpirativne stretnutia, vzajomna dovera, vynimoc-
na starostlivost a neustale napredovanie. Vztah
s vami nam nedokaze ni¢ nahradit. Sme nesmier-
ne hrdi, ze takto vnimate nasu pracu aj vy klienti
Private banking™.

Objavujte najvyssiu uroven

starostlivosti o sukromné osoby v nasej banke. Tak
ako do istej Urovne objemu vasich aktiv mozete
byt vnimani ako top klienti pobocky, nad nou sa
stavate uz top klientmi banky. A presne o vas sa
postarame my.

Clen rodiny FWR Private banking

Private banking™ je suc¢astou rodiny privatnych ban-
kovnictiev v skupine Raiffeisen Bank International,

A.G. (RBI), silnej a stabilnej financnej skupiny, kto-
ra patri medzi poprednych poskytovatelov sluzieb
finanéného a investi¢ného bankovnictva v Rakusku
i celej Eurdpe. Prva banka financnej skupiny Raif-
feisen vznikla v roku 1886 v Rakusku a v sulade
s europskou tradiciou niesla meno svojho zaklada-
tela. Friedrich Wilhelm Raiffeisen nie je iba meno
zakladatela, dnes je to aj znacka, pod ktorou banka
poskytuje sluzby privatneho bankovnictva vo vacsi-
ne krajin strednej a vychodnej Eurdpy a v Rusku.
Toto unikatne zoskupenie privatnych bankovnictiev
reprezentuje starostlivost o viac ako 16 500 klientov
s objemom aktiv prevysujucim 9 miliard eur.

Vitajte v najstarSom privathom
bankovnictve na Slovensku

Tatra banka je priekopnikom privatneho bankovnictva
na Slovensku. Nas pribeh sa zacal uz od roku 1998,



Odvtedy sme presli kus cesty. Rovnako, ako aj dalSie
generécie nasich prvych klientov. Dakujeme vam za
vasu ddveru a verime, Ze nas pristup a znacka Tatra
banka bude nadalej pre vas volbou dislo jeden. Zazi-
te, Co znamena byt klientom Private banking™.

Nasa misia a hodnoty, ktoré
vyznavame

Menime inovacie na vynimoc¢nu sklsenost nasich
klientov.

Narocénost: Robime veci najlepsie, ako vieme. Do-
rucujeme vynimocny zazitok pre klientov i kolegov,
prekonavame ich o¢akavania. Neustale sa rozvijame
- skusenostami, vzdelavanim, zdiefanim s okolim.

Tvorivost: Sme zvedavi a otvoreni novym pohladom
a rieSeniam. Pozerame sa na veci v suvislostiach
a komplexne. PrinaSame nové pohlady a napady,
a posuvame tak hranice poznaného a zauzivaného.

Odvaha: Prijimame a nesieme zodpovednost aj
za narocné rozhodnutia, neskryvame sa za inych.
Mame odvahu robit zdravé chyby, poudit sa z nich
a otvorene si ich priznat.

Partnerstvo: Uprednostiujeme zaujmy timu pred
vlastnymi zaujmami a zaujmami jednotlivcov. Va-
zime si pracu inych a spravame sa k nim s Uctou
a reSpektom. Da sa na nas spolahnut.

Doprajte si komfort

Na vasho privatneho bankara sa mbézete maximal-
ne spolahnut. Vzdy hlada najlepsi sp6sob, aby ste
sa vy mohli pohodlne venovat tomu, ¢o je pre vas
dolezité.

Vieme, ze vas ¢as je vzacny. Vyuzite ho s inovacia-
mi od Private banking™ ¢o najefektivnejsie.

Absolutna dostupnost

Pre nas znamena neustalu starostlivost. Sme tu
pre vas, vas privatny bankar aj stala telefonicka
sluzba - Koordinator privatneho bankovnictva.

Kedykol'vek a kdekol'vek.

Spolahnite sa na diskrétnost

NasSa spolupraca je postavena na vzajomnej déve-
re, profesionalnom pristupe a diskrétnosti. Aj preto
ste nam zverili najvacsi objem aktiv na Slovensku.

Len s Tatra bankou ziskate

inovacie, ktoré menia vas svet. Inovativny sposob
identifikacie hlasom, digitalne podpisovanie pre-
vodnych prikazov ¢i pokynov na obstarenie a pre-
daj cennych papierov, komfortny prehlad o investi-
ciach priamo vo vasom smartfone. Vitajte vo svete
digitalneho wealth manazmentu.

Napredujte spolu s nami.

Spojte sa s nami

Spolo¢ne objavme prieniky spoluprace na najvys-
Sej Urovni. Tatra banka Private Banking.

Tel:+421 2 5919 1038

e-mail: privatebanking@tatrabanka.sk

Autorom &lanku je Radoslav Zék, privatny bankar
- profesional Tatra banky.



Diskretny. Vzacny.
Private Banking
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Najviac ocenované privatne bankovnictvo na Slovensku vstupuje do tretej
dekady svojho posobenia s novym prémiovym dizajnom.

Private banking™, privatne bankovnictvo s najdlh-
Sou tradiciou, preslo za obdobie svojho pbsobe-
nia dlhd cestu. Neustale posuva vpred ponukané
sluzby a inovativne riesenia a dlhodobo buduje to

najvzacnejsie - vztah s privatnymi klientmi.

A hoci je Private banking™ najlepsi a najstarsi na
Slovensku - alebo prave preto -, musi byt dyna-

micky a neustale sa rozvijajuci.

Preto sme sa po vySe dsmich rokoch rozhodli pre

zmenu celkového imidzu, vizuality a materialov.

Potreba reflektovat na zmeny aj filozofiu nasej
banky Uzko suvisi s eSte intenzivnejSou a profe-
sionalnejSou orientaciou na vas, nasich klientov.
Stali sme teda pred vyzvou, ako tento nas pristup
a vzajomny vztah preniest aj do novej identity Pri-

vate Bankingu Tatra banky.
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Vzhladom na nasSu viziu a hodnoty sme hladali
inSpiraciu, ktora zobrazuje jednoduchost, pre-
stiz a zaroven narocnost. Nasli sme ju v zastene
alebo paravane. Uz od nepaméti slUZili parava-
ny v chramoch a palacoch ako esteticky prvok,
ktory delil priestor a poskytoval diskrétnu zénu.
So svojim ozdobnym luxusnym vyhotovenim spi-
nali zasteny narocné vizualne kritéria priestorov,

v ktorych sa nachadzali.

Motiv paravanu so svojim neodmyslitelnym estetic-
kym a vkusnym spracovanim sa tak stava nasim
hlavnym vyrazovym prostriedkom a tvori naSu novu
vizualnu identitu. Aby ste aj vy pri kazdom jednom
kontakte s nami citili to, Co si vazime najviac. A to je

nas vzajomny vztah. Diskrétny a vzacny.

NasSa spolupraca s vami je cestou, ktorej cielom
je prinasat vynimocCny zazitok s privatnym ban-
kovnictvom. Sucastou tejto cesty je aj vztah, ktory
s vami mame. Vedeli sme, Ze pri tvorbe nového vi-
zualneho Stylu Private Banking bude prave ten za-
kladnym vychodiskom. Pretoze vasa dévera je to
najvzacnejsie, co mame. Chceme, aby ste uz pri
prvom kontakte videli, ze od nasho vztahu moézete

oCakavat vzdy maximalne osobny a diskrétny pri-

stup.




Milniky

- Private banking™

Privatne bankovnictvo Tatra banky bolo ako prvé pri zrode ponukania tejto

vynimocnej sluzby na Slovensku.

Svoju ¢innost zacinalo s malym timom privatnych
bankarov pod vedenim Mgr. Michala Lidaya, ria-
ditela odboru privatneho bankovnictva (aktualne
generalny riaditel Tatra banky, a.s). Za kratke ob-
dobie trvania dokazalo svojimi kvalitnymi sluz-
bami oslovit vyznamnu cast klientov na Sloven-
sku.

Uz v roku 2003 sme ponukali svoje sluzby 1 400
klientom a objem spravovanych aktiv bol na hrani-
ci 9 mld. Sk (298 mil. EUR). Tiez sme boli priekop-

nikmi v prinasani novych sluzieb a investi¢nych
rieseni pre svojich klientov. Ako prvi sme svojim
klientom priniesli penazné dividendové fondy
v troch menach - SKK, EUR a USD, zaistené in-
vesticie, komoditny indexovy certifikat na zlato
a investi¢né zmenky.

Na zaciatku roka 2005 bolo v sprave privatneho
bankovnictva Tatra banky 12 mld. Sk (398 mil.
EUR). Svoju ponuku investiénych rieSeni sme roz-
Sirili o fondy fondowv.



V roku 2006 sme rozsirili spolupracu s Raiffeisen
Capital Management, ktory je lidrom v sprave aktiv
na rakuskom trhu. V tom istom roku Private ban-
king™ prekrocil hranicu 20 mld. Sk (663 mil. EUR)
aktiv vo svojej sprave.

V roku 2007 sme rozsirili spolupracu s Raiffeisen
Centrobank a uviedlisme na slovensky trh garanto-
vany certifikat Tatra Banka Winner, zrealizovali sme
prvu emisiu dlhopisov Tatra leasing pre privatnych
klientov Tatra banky a uviedli sme sluzbu Koordi-
nator predaja a servisu, ktora umoznila klientom
kontinualny a permanentny pristup k informaciam
a administrativnemu servisu.

V roku 2009 sme sa prestahovali do priestorov
na Gorkého ulici. Nova budova ponukla nasim
klientom komfortny pristup k vSetkym sluzbam na
jednom mieste. V uvedenom obdobi sme priniesli
nasim klientom sluzby v oblasti umenia Art Con-
sulting. Klientom umoznujeme sprostredkovanie
kupy, predaja a prenajmu umeleckych diel. Sa-
mozrejmostou je ich zastupovanie na drazbach
umeleckych predmetov.

Ajvroku 2011 sme zvySovalikvalitu klientskeho ser-
visu. Ako prvi na Slovensku sme klientom ponukli
samoobsluzny bezpednostny trezor s dostupnos-
tou 24 hodin 7 dnivtyzdni. Rok 2011 bol rekordnym
v predaji investicného zlata. Objem predaného
investicného zlata za rok 2011 presiahol sumu
40,4 mil. USD. Celkovy objem predaného inves-
ticného zlata prostrednictvom Private banking™
presiahol ku koncu roka 2011 sumu 69,7 mil. USD.
V Ziline sa prestahovalo privatne bankovnictvo
do novych priestorov v Remeselnickom dome.
V tychto novych priestoroch ponikame klientom

privatneho bankovnictva moznost realizovat ho-
tovostné operacie. Ponuku sluzieb sme v Ziline
rozSirili aj o moznost prenajmu bezpecénostnych
schranok. Private banking™ pokracuje vo filozo-
fii otvorenej produktovej architektury. Otvorenu
architekturu potvrdzuje pocet typov produktov
v klientskych portféliach, ktory prevysil ku koncu
roka 2011 hranicu 3 800 produktov.

V roku 2013 privatne bankovnictvo spravovalo
1,72 mld. EUR. V roku 2014 sme uviedli na trh
inovaciu MobilSign, mobilnu aplikaciu, ktora ulah-
&uje obchodovanie s cennymi papiermi. Uplnou
novinkou bol produkt pre rentierov. Private rent™
umozni klientovi dozivotnu vyplatu renty.

V roku 2015 sa segment privatneho bankovnictva
zameral prioritne na inovacie v ramci sledovania
rizik a novych investiénych nastrojov pre klientov.
Zaciatkom roka sme priniesli klientom privatne-
ho bankovnictva stress test portfélii. Vdaka tejto
inovacii sme klientom ukazali, ako by vyzeralo ich
portfolio v ¢asoch najvacsich kriz a mohli sme ich
ochranit pred zvySenou volatilitou. Unikatnou ino-
vaciou na trhu investi¢nych nastrojov bola moz-
nost investovania do vybranych startupov cez in-
vesti¢nu platformu Crowdberry.

V rozmedzi rokov 2018 az 2020 PB TB ako li-
der v inovaciach uvadza digitalnu platformu We-
alth Managementu urCenl na spravu majetku
a umoznujucu klientom vyuZzivanie digitalneho
podpisu pri vykonavani transakcii a podpisova-
ni dokumentov. Klienti uvitali moznost prehladu
svojich portfolii prostrednictvom mobilnych apli-
kacii. Aj tymito inovaciami prispievame k ochrane
zivotného prostredia, znizenim spotreby papiera.
V oblasti produktov boli v roku 2020 uvedené
,ESG" produkty, ¢im umoznujeme klientom popri
atraktivnom zhodnocovani prostriedkov prispie-
vat k zvySovaniu udrzatelnosti a ochrane planéty.
V produktovej oblasti ma privatne bankovnictvo
otvorenu architektlru produktov. Spolupracu-
jeme s renomovanymi spoloénostami v oblasti
asset managementu, investiénych certifikatov
a ETF produktov.

Autorom je Marek Neckar, riaditel’odboru privatne-
ho bankovnictva Tatra banky.



Friedrich Wilhelm

Raiffeisen

Nie je to iba meno zakladatel'a finanénej institucie. Casom sa FWR
pretransformovala na silnu znacku, skupinu, do ktorej patri aj privatne
bankovnictvo Tatra banky.

Ako sa to celé zacalo?

Friedrich Wilhelm Raiffeisen sa narodil 30. marca
1818 v nemeckom mestecku Hamm ako siedme
z deviatich deti. Jeho otec bol farmarom a chvil-
ku starostom mesta. Tieto pomery na nom zane-
chali stopu. Friedrich sa pocas svojej posobnosti
ako mlady starosta Fammersfeldu nevedel zmierit
s chudobou a biedou polnohospodarov, ktori uz

finanCnych Zralokov. Z tejto Spiraly vacsinou nebo-
lo Uniku a utrpenie farmarov sa zva¢Sovalo. Po via-
cerych neuspesSnych dobrodinnych akciach priSiel
mlady ambicidzny starosta s prevratnou myslienkou
tzv. kooperativnej svojpomoci. Ta sa v praxi prejavi-
la po zime 1846/1847, ktoru mozeme definovat ako
zimu hladomoru, zalozenim ,zdruzenia pre vlastne
obstaravanie chleba a ovocia“ (Verein flir Selbstbe-



schaffung von Brod und Friichten). Takymto sp6-
sobom sa vytvorili druzstva, ktorych prvoradym cie-
[om nebolo tvorenie zisku, ale podpora jednotlivych
Clenov. Postupom Casu zdokonaloval svoje dielo
a v roku 1864 zalozil prvu vidiecku Uverovd Uniu.
Uspory ¢&lenov boli zdruzené a poskytované dalsim
vo forme lacnych p6Zziciek. Pre mnohych to bola prva
prileZitost, ako ziskaf lacné peniaze na investicie.

O par rokov neskor, v roku 1872, dokonca vytvo-
ril prvu vidiecku centralnu banku - Rynsku pol-
nohospodarsku druzstevni banku (Rheinische
Landwirtschaftliche Genossenschaftsbank), ktora
mala zabezpecovat likviditu medzi malymi Uvero-
vymi bankami.

O viac ako storoCie neskor, v dnesnych ¢asoch,
je hierarchia skupiny Raiffeisen odvodena presne
podla principov, ktoré zadefinoval Friedrich Wil-
helm Raiffeisen. 434 pobodiek Raiffeisen bank je
zdruzenych pod 6smimi regionalnymi Raiffeisen
bankami. Tieto regionalne banky vlastnia vacsino-
vy podiel (cca 58,8 %) v skupine Raiffeisen Bank
International, pod ktorU patri aj oblast privatneho
bankovnictva. Dnes sa RBI radi medzi veduice me-
dzinarodné bankové skupiny v strednej a vo vy-
chodnej Eurépe (CEE) a v Rusku. Zastupenie ma
vo viac ako 15 krajinach a zamestnava viac ako
50 000 ludi. Pocet klientov sa priblizuje k 14 mi-
lionom. RBI je kétovana na Viedenskej burze a je
jednou z poprednych rakuskych obchodnych a in-
vesti¢nych bank.

Pod ,znackou“ Friedrich Wilhelm Raiffeisen je
v ramci skupiny RBI definované privatne bankov-
nictvo. To je nazov, pod ktorym privatne bankovnic-
tvo vystupuje v CEE a Rusku s vynimkou Sloven-
ska. Tu pdsobi privatne bankovnictvo pod nazvom
Tatra banka. Momentalne sa teda rozpravame
0 6 krajinach, spomedzi ktorych boli prvymi ¢lenmi
Slovensko a Madarsko (1996), nasledovali Rusko
(2004), Ceska republika (2011), Rumunsko (2012),
Chorvatsko (2013).

Akym spbésobom pracujeme?

NaSou prvoradou ulohou je prinasat na mieru Sité
rieSenia podla individualnych poZiadaviek klienta.
Koncepcia privatneho bankovnictva Friedrich Wil-
helm Raiffeisen sa odraza od 4 hlavnych oblasti:

¢ Dlhodobé finan¢né rieSenia zalozené na
aktivhom poradenstve
Tieto rieSenia su vysledkom interakcie medzi
klientom a bankou. Berieme do Uvahy a kladie-
me zretel na vSetky vlastnosti a okolnosti klien-
tovej situacie.

¢ Klientovi priradeny, dobre vySkoleny privat-
ny bankar schopny riesit vSetky finanéné
potreby
Kazdy klient je obsluzeny Specializovanym
vztahovym manazérom - svojim privatnym
bankarom, ktory sa stara o vSetky potreby
a posobi ako vstupny bod do celej banky.

« Spi¢kové bankové technoldgie a ponuky
Poskytujeme vysokokvalitné poradenstvo a re-
porting na zaklade lokalneho know-how a tak-
tiez know-how skupiny RBI pomocou moder-
nych bankovych nastrojov.

¢ Optimalizacia pomeru rizika a vynosu zalo-
zena na alokacii a sprave aktiv
Dodavame optimalizované rozlozenie investicii
v ramci portfolia pre akykolvek rizikovy profil
klienta. Cielom je maximalizacia vynosu pri za-
chovani dohodnutého rizika.

Okrem tychto zakladnych pilierov ponukame svo-
jim klientom mnoZstvo doplnkovych sluZieb, ako su
moznost investicii do startupov, pokryvame dopy-
ty a ponuky nehnutelnosti, vieme sprostredkovat
poistny audit, digitalny concierge a mnohé dalSie
sluzby, ktoré najdete v nasledujucich ¢lankoch.

Autorom je Peter Bereta, privatny bankar
- profesional Tatra banky.
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Text: Zuzana Copikova

Ako sa vravi, ,Cas su peniaze”!
Preto sa snazime klientom
privatneho bankovnictva

cas spojeny s financiami ¢o
najviac usetrit.

Urdite sa uzZ aj vam stalo, Ze ste potrebovali poradit a ¢lovek,
ktory by vam vedel poméct, nezdvihal telefon. Je vas privat-
ny bankar na stretnuti alebo prave nemdze telefonovat? Po-
trebujete urgentne vyriesit vasu poziadavku? S exkluzivnou
sluzbou koordinatora to nie je ziaden problém.

Koordinator privatneho bankovnictva vam poméoze vyrie-
Sit dolezité bankové otazky priamo cez telefon. Co to pre
vas znamena? Potrebujete zrealizovat prevodny prikaz?
Finanéné trhy sa vyvijaju presne podla vasich ocakéavani
a potrebovali by ste zrealizovat obchod na burze? Potre-
bujete surne poslat potvrdenie o zrealizovanej platbe?
V pripade nedostupnosti vasho privatneho bankara ste
automaticky presmerovani na koordinatora privatneho ban-
kovnictva, ktory vam poradi alebo zrealizuje vasu poziadav-

v

ku do niekolkych minut. Koordinator je vam dostupny kaz-
dy pracovny deri od 8.00 do 18.00, ked vam rad zodpovie
vase otazky. V pripade nékupu alebo predaja cenného pa-
piera je mozna realizacia od 8.00 do 17.30 kazdy pracovny
deni. Nemate &as na zdihavé telefonaty a radi rieite svoje
poziadavky cez va$ mobilny telefon? Aj na to mame ako
najinovativnejSia banka rieSenie. Poziadavku na prevod fi-
nancénych prostriedkov alebo nakup, resp. predaj cenného
papiera poviete koordinatorovi, ktory vam vasu poZiadavku
zada do aplikacie Tatra banka a vy si to rychlo niekolkymi
kliknutiami v aplikacii potvrdite.

Predstavte si situaciu, Ze ste na dovolenke a zrazu zistite,
ze vaSa karta nefunguje. Viete, Ze zostatok na Ucte je viac
nez dostatoény, aj napriek tomu nie¢o nie je v poriadku.
V tej chvili sa snazite dovolat svojmu privatnemu bankarovi,
ale zda sa, Ze je na stretnuti s inym klientom. Prave v takejto
situacii vam pomdze Specialna sluzba koordinatora uréena
vyluéne pre klientov privatneho bankovnictva.

Kazdy z nas sa mdze dostat do podobnej situacie, ked
bude rozhodovat takzvany ,moment pravdy“. Vyuzite aj vy
tuto nadstandardnu formu starostlivosti, ktori vam ponuka
Private banking™ a prostrednictvom $pecialnej sluzby koor-
dinatora si pohodine vyrieste akékolvek poZiadavky.

Autor je privatny bankar - senior Tatra banky.
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Text: Jarmila Tataréiakova, Radoslav Zak

V Tatra banke obsluhujeme Siroku $kalu individualnych Gi
firemnych klientov. Nasou snahou je obsluzit vas vysoko
Specializovanymi pracovnikmi od servisnych poradcov,
pracovnikov podpornych Utvarov, finanénych ¢i Uverovych
poradcov az po privatnych bankarov. Privatnym klientom
s vacsim objemom majetku pondkame tu najvySSiu Uroven
starostlivosti, akui nasa banka ponuka pre fyzické osoby pra-
ve prostrednictvom privatnych bankérov.

Tatra banke zalezi na vaSom komforte. Prave privatny ban-
kar je tym délezitym faktorom, ktory vam poskytne vysSiu
pridant hodnotu vo vztahu k nasej banke a nami poskytova-
nymi bankovymi sluzbami.

Sme priekopnikom privatneho bankovnictva na Slovensku,
no nase skusenosti a know-how vychadzaju aj z vySe 120 ro-
kov sofistikovaného finanéného poradenstva a praktickej
starostlivosti o klienta v skupine Raiffesisen, Friedrich Wil-
helm Raiffeisen. Private Banking a Tatra Banka Private Ban-
king su integralnou sucastou Raiffeisen Group. Nas kazdo-
denny pracovny zivot sa riadi principmi a hodnotami nasej
banky. Poskytujeme excelentny servis pre nasich klientov.
Zaviazali sme sa k najvyssim Standardom profesionalnej sta-
rostlivosti a poradenstva pre klienta.
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Primarnou povinnostou privatneho bankara je manaZova-
nie vasSich finanénych ocakéavani &i zorientovanie klienta
a jeho sprevadzanie vo svete bankovnictva cez poskytova-
nie investiéného poradenstva &i investiénych odpordcéani.
Ulohou bankara je pochopit klientove poziadavky, poznat
jeho potreby a o¢akavania s ciefom zabezpecit mu maximal-
ny komfort, pohodlie, vlastne najst pre neho rieSenie v kaz-
dej Zivotnej situéacii. Nasa praca je ¢asto o nestandardnych
a nadstandardnych rieSeniach.
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Sme tu pre vas. S umyslom zastresit vSetky vase finanéné
poziadavky u jedného Cloveka, ktory je vam k dispozicii.
S vysokym porozumenim sa snazime poskytovat rady, in-
$piracie a odporudania na zaklade hibkovej analyzy vasej
sukromnej ¢i podnikatelskej situacie a vasich Specifickych
investi¢nych a finanénych cielov.

Na rozdiel od sukromnych finanénych poradcov ¢&i finané-
nych Specialistov, privatny bankar reprezentuje banku, ktorej
sluzby ste sa rozhodli alebo prave zvazujete vyuzit. Kredibi-
lita, komfort, diskrétnost a zaujem o dlhodobl spolupracu
sU v pripade porovnania so sukromnymi spolo¢nostami,
zarucéujucimi nespochybnitelné super zhodnotenie vasich
financii, jednoznaéne na strane banky. Rozmyslate, komu
zverite starostlivost o svoje peniaze? My vnimame, ¢o je pre
vas dolezité a poskytneme vam to, ¢o potrebujete.

Privatny bankar ma neustale na zreteli budovanie a udrzia-
vanie dlhodobého profesionalneho partnerského vztahu
zaloZzeného na dovere, vzajomnom re$pekte. Zalezi ndm na

-

vas, na vasej spokojnosti. Nase vysoké nasadenie, nadSenie
pre kazdodennu pracu a rovnako aj inspirativne rozhovory
s vami byvaju impulzom aj pre inovacie v ponuke produktov
a sluzieb. Bez vas sme tu zbytocne.

Aj lekar vam vystavi recept az po analyze Ci diagnostike.
Preto necakajte na nasich prvych stretnutiach super pro-
dukt so super vynosom a, samozrejme, bez rizika. Také nie
su. Kvalita nasich rad bude mat hodnotu vtedy, ak budeme
poznat vas, vase zamery, plany &i finanénd a majetkovu
situaciu. Ak sa nam zddverite. My nasledne budeme pre
vas majakom i pristavom, pripadne zachrannym timom,
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ktory sa o vas postara v neprehladnom mori investi¢nych
prilezitosti.

Starame sa aj o klientov, ktorych hlavnou poZiadavkou nie
je investovanie, ale hlavny déraz kladd na kvalitny servis,
spolahlivost & doplnkové sluzby. Privaty bankar musi byt
odbornikom nielen v bankovych &i finanénych produktoch,
ale musi mat aj Siroky vS§eobecny rozhlad.

Nezriedka klient potrebuje poradit aj vo veciach nefinanéné-
ho charakteru. Ci uz formou priameho rie$enia poziadavky,
alebo sprostredkovania kontaktu na inych odbornikov ¢i
externych partnerov, ktori vedia klientovi poradit. S nasimi

partnermi vam pomozeme otvarat dvere k mnohym prilezi-
tostiam. Neustale spajame klientov s prileZitostami. Starite
sa sucastou nasho networkingu v oblasti financii, prava, biz-
nisu aj umenia.

Neustale v centre pozornosti. Starostlivost o klienta a mana-
Zovanie celého komplexu finanénych potrieb klienta sa na
privatnom bankovnictve zac¢ina este pred podpisom zmluvy.
Radi si s vami dohodneme stretnutie, kde najdeme prieniky
toho, ¢o potrebujete a kde vam vieme byt napomocni. Mate
pravo zazit, o znamena byt privatnym klientom Tatra banky.
Vasi privatni bankari st vzdelani, zorientovani, pravidelne
Skoleni a certifikovani prislusnymi autoritami, nevynimajac
ich Uzku spolupracu s expertmi, analytikmi ¢i portfélio ma-
nazérmi z celej skupiny Raiffeisen.

Vas privatny bankar je styénym bodom v komunikacii Ci
spolupraci s bankou. Sme vam aj vasim blizkym k dispozicii
osobne, telefonicky, e-mailom a vo vynimocnych ¢asoch aj
prostrednictvom videohovorov a inych digitalnych inovécii.
Ak vasa volba padne na privatne bankovnictvo Tatra banky,
verte, Ze ste si vybrali to najlepsie - Uspesného a stabilného
partnera, lidra na trhu, inovatora a partnera, na ktorého sa
mbzete spolahnut. Kedykolvek.

Je nam ctou byt vasim
partnerom.
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najocefiovanejsia
slovenska banka.
Vd'aka vam

Dakujeme, ze nas indpirujete k inovaciam a my vam
mobzeme prinasat to najlepsie digitalne bankovnictvo,

ktoré ocenil aj prestizny magazin Global Finance titulom =
NajinovativnejSia banka v strednej a vychodnej Europe. /
B

www.tatrabanka.sk TATRA BANKA




Text: Tomas Culen

24/7 - skratka Casto
pouzivana na vysvetlenie,

ze prevadzka ¢i obchod su
otvorené stale. Slangovo

sa tento vyraz vyuziva pre
nieco, o sa deje casto alebo
pravidelne. Obe definicie
sme posunuli na najvyssiu
uroven v chapani pre pristup
nasich klientov k ulozenym
cennostiam.

Klienti Private banking™ maju k dispozicii samoobsluzny
trezor s 24-hodinovym pristupom pocas vsetkych dni v tyzd-
ni. Uroveri komfortu, bezpe&nosti a modernych technoldgit
sme spojili a zhmotnili do inovativneho vysledku.

Vstup do trezoru je zabezpeceny individualizovanou bezpec-
nostnou kartou, ktoré nesie Udaje majitela. Pomocou karty

prechadza klient automatickymi vstupnymi dverami, vché-
dza do komfortnej zény, kde je mozné, aby pohodine ¢akal
pripadny sprievod majitela. Do srdca trezoru méze vstlpit
uzZ len samostatne osoba, ktora mé biometricky definovanu
kartu. Trezor obsahuje samostatné bezpecnostné schranky
v rdznych rozmeroch. Majitel si vybera pri vstupe, ktoru zo
svojich schranok chce spristupnit a vo vnatornom priesto-
re ma k dispozicii vSetok komfort na pohodiné spravovanie
prenajatej schranky.

Ak sa vam teda Casto a pravidelne opakuje situacia, Ze neza-
stihnete Standardnu prevadzku s bezpeénostnymi schranka-
mi otvorenu, nase rieSenie vas odbremeni od prispdsobova-
nia sa otvaracim hodindm. A ponuka vam to, ¢o nasi klienti
ocenuju najviac - riadit svoj ¢as.

Pre klientov, ktori uprednostiuju klasicky pristup k bez-
pe¢nostnym schrankam, mame k dispozicii luxusny trezor
s bezpecnostnymi schrankami v priestoroch odboru privat-
neho bankovnictva Tatra banky, kde je vstup zabezpeceny
v sprievode pracovnika Private banking™.

Pri ulozeni fyzického zlata je na Ucely rychlejSieho obcho-
dovania - pokial si tak Zela klient - vstup k schranke vzdy
v sprievode pracovnika banky.

Vyber je na vas - staci kontaktovat vasho privatneho ban-
kara.

Autor je veduci oddelenia privatnych klientov Il
Tatra banky, a.s.
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Text: Roman Stevko

Platobné karty mézu na prvy
pohlad pbésobit identicky.

Su rovnako velké, farebne,
obsahuju logo banky a nazov
kartovej spolocnosti, ktora ich
vydala.

Rozdiel je citelny, ak kartu drzite v ruke. Indentované - teda
hladké karty - sa najcastejSie pouZivaju pri debetnych kar-
tach a embosované - teda s vystipenym pismom - sa pou-
Zivaju pri kreditnych kartach.

Debetna karta sa vydava k beznému Gctu, pricom klient ¢er-
pé vlastné finan¢né prostriedky. Touto kartou je mozné platit
u obchodnika alebo finanéné prostriedky vyberat cez banko-
mat. Kreditné karty s na rozdiel od debetnych kariet charak-
teristické tym, Ze klient Cerpa Uver z banky prostrednictvom
platobnej karty. Platit kreditnou kartou vS§ak neznamena Zit
na uver. Klientovi je na mesacnej baze vystavovany vypis
s podrobnymi pohybmi a vyznacenym dnom splatky, ku kto-

rému je potrebné dIznd sumu uhradit. Vy sami sa rozhoduijete,
kolko z pozi¢anej sumy zaplatite - ¢i iba minimalnu splatku,
alebo zaplatite viac a akou formou - automatickou splatkou/
inkasom, prevodnym prikazom alebo vkladom v hotovosti.
S automatickou splatkou nemusite mysliet na Ghradu kredit-
nej karty, vysku splatky a termin splatnosti si mézete nastavit
podla svojich potrieb.

Kreditné karty maju Gverovy ramec od 400 eur, konkrétne
Visa Platinum od 10 000 eur. VSetky typy kariet s v réznych
¢asovych intervaloch efektivne monitorované oddelenim risk
monitoringu, a to 24 hodin denne, 7 dni v tyZdni. Platobné
karty Tatra banky su zabezpecené PIN kodom, ktory je je-
dine¢ny pre kazdu platobnd kartu, ¢ipom a magnetickym
pruzkom.

Visa Platinum je exkluzivna karta uréena predovsetkym pre
klientov vyZadujlcich nadstandardné sluzby, ktori Casto ces-
tuju do zahranic¢ia a vyzaduju plny rozsah moznosti poiste-
nia, sluzieb a kreditu. Cielovej skupine klientov Tatra banky
priniesla karta Visa Platinum nezamenitelnu prestiZ a istotu
v kazdej situacii na celom svete.

Ako drzitel prémiovej kreditnej karty Visa Platinum mate vo
svojich rukach nastroj plny privilégii, s ktorym je radost ces-
tovat, bavit sa a uZivat si Zivot.



1. Clenstvo v Priority Pass

Vdaka nemu mdzete vyuZit bezplatny vstup pre seba a jed-
ného hosta do vybranych letiskovych salénikov po celom
svete. Kompletnu ponuku letiskovych salonikov najdete na
www.prioritypass.com.

2. Visa Luxury Hotel Collection

Vdaka karte Visa Platinum moZete tiez vyuzivat vyhody

programu Visa Luxury Hotel Collection. Program poskytuje

7 prémiovych benefitov vo viac ako 900 exkluzivnych hote-

loch po celom svete:

- garancia najlepsej ceny,

- automaticky upgrade izby pri prichode (ak je izba k dis-
pozicii),

- bezplatna wifi na izbe,

- kontinentalne ranajky v cene,

- jednorazovy kredit na jedlo a napoje v hodnote 25 USD,

- neskory check-out,

- S§tatut VIP hosta.

Benefity ziskate automaticky, ak si hotel zarezervujete cez

stranku www.visaluxuryhotelcollection.com a pri platbe po-

uzijete svoju kartu Visa Platinum.

3. AirRefund

Platte letenky svojou kreditnou kartou a v pripade, Ze vas
let meskal, bol zruseny alebo ste sa z dévodu prekro¢enia
kapacity nedostali do lietadla, mbZete ziskat svoje peniaze
spat, navySe so zlavou z poplatku za vybavenie. Sluzba je
pristupna na https://visa.airrefund.com/sk/.

4. Visa Travel Tool

Ziskajte skvelého pomocnika na cesty v podobe mobilnej
aplikacie s vyhladavacom bankomatov, ponukou cestovatel-
skych zliav a cestovnym sprievodcom. Stiahnite si aplikaciu
Visa Travel Tool v obchode Goolge Play alebo App Store.

5. V aplikacii Tatra banka vyuzivajte bezpeéné inter-
netové platby. Cez sluzbu My benefit pri platbach kartou
zbierajte zlavy u obchodnikov a cez sluzbu My Doctor zistite
mozné pri¢iny svojich zdravotnych problémov vdaka rychlej
diagnostike na baze umelej inteligencie. Vdaka prémiovej
karte Visa Platinum ziskate navySe pristup k ponukam Visa
Benefit programu.

6. Chcete vyuzivat Visa Platinum bez poplatku? V ramci
Programu odmenovania sta¢i v ramci mesiaca dosiahnut ob-
jem platieb 2 000 eur a ziskate 100 % zlavu z mesa¢ného po-
platku za kartu. Pri dosiahnuti mesacénych platieb 1 000 eur
ziskate 50 % zlavu. Program odmenovaniaTB sa viaze na
poplatok za hlavnu kreditnd kartu. Dodatkové kreditné karty
prispievaju k plneniu programu odmerfiovania, su vSak spo-
platnené podla aktualneho cennika.

7. 51-diové bezuroéné obdobie. V pripade Uhrady Cerpa-
nych prostriedkov v plnej vySke do datumu splatnosti klienti
neplatia Urok za ich poskytnutie.

8. Platte pohodine bezkontaktne mobilom alebo hodin-
kami cez aplikaciu Google Pay/Apple Pay.

9. Viacnasobné vyuzitie iverového ramca
Stalo sa vam niekedy, Ze ste potrebovali zaplatit kartou viac,
ako je vas mesacny limit?

Uverovy ramec svojej kreditnej karty mozete vyuzit aj viac-
krat do mesiaca. Stadi, ak si na kartovy ucet uhradite sumu,
ktord aktualne potrebujete pouzit/zaplatit.

10. Online manazment karty

Zmerite si jednoducho limity svojej karty a urcte si kontinen-
ty, na ktorych mézete platit kartou, prostrednictvom mobilnej
aplikacie Tatra banka alebo cez Internet banking™.

11. Reklamacia transakcie cez aplikaciu Tatra banka

V pripade, Ze potrebujete reklamovat niektoru z transakcii re-
alizovanych kartou Visa Platinum, mdZete tak urobit priamo
v aplikacii Tatra banka. Nemusite teda navstevovat poboc-
ku ani kontaktovat DIALOG Live ¢i svojho bankéra. Priamo
v detaile transakcie vyplnite jednoduchy formular a nasled-
ne bude vasa reklamacia vyrieSena standardnym procesom.

12. Visa asistencia

Exkluzivna asisten¢éné sluzba, ktora zaisti, vymysli, spresni
a zorganizuje ¢okolvek, vy sa nemusite o ni¢ starat. Sluz-
ba je k dispozicii na telefénnom ¢&isle +421 220 570 057
(Po - Pia 8.00 - 18.00). Viac informacii najdete na https://
www.visa.sk/business-premium/visa-asistence.

13. Ziadost o nahradnu kartu

V pripade straty ¢i poskodenia kreditnej karty moZete pros-
trednictvom mobilnej aplikacie Tatra banka poziadat o bez-
platné vydanie nahradnej karty, ktoru mozete pouzivat uz
o par sekund.

Autor je privatny bankar Tatra banky.

Zdroje:
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Uvery
Za cene'’ T,

ak |V sprave =
Private banking™

Text: Branislav Urmanic¢

Jednym z oblUbenych okolnosti vSak pre nich moze
a casto vyuzivanych byt ovela vyhodnejSie pouzit
produktov Private banking™ svoje financné aktiva len

su aj uvery zabezpecené ako zabezpecenie za uver
aktivami v nasej sprave. Na (Ci uz za svoj osobny Uver,
prvy pohlad to mdze vyzerat alebo ako rucenie za Uvery
paradoxne - privatni klienti tretich oséb - napriklad
Standardne maju dostatok svojich firiem, alebo znamych,
volnych zdrojov a zdalo by pribuznych...), ako ich vyuzivat
sa, ze je pre nich zbytocné priamo na financovanie

Cerpat uver. Za urcitych svojich potrieb.



Klientom sa spravidla neoplati drzat volné prostriedky vo
forme hotovosti, ale je pre nich ovela vyhodnejSie ich inves-
tovat do réznych finanénych nastrojov so strednodobym
az s dlhodobym investiénym horizontom. V pripade nahlej,
neoCakavanej potreby hotovosti vS§ak nemusi byt vyhodné
okamzite predavat cenné papiere z portfolia - klient si tym
moZe narusit svoju investicny stratégiu. Takisto v danom
momente moézu byt ceny/kurzy nevyhodné alebo okamzity
predaj méze mat za nasledok neziaduce darové a odvodo-
vé dbsledky, pripadne dany cenny papier ma potencial ge-
nerovat ovela vyssie vynosy, ako st naklady na uver. V tych-
to pripadoch maju klienti Private banking™ moznost rychlo,
[ahko a za vyhodnych podmienok ziskat kontokorentny Gver
a cenné papiere pouzit len ako zabezpecenie. Dokonca ani
nemusia ¢akat, az kym takato situacia nastane - mézu mat
kontokorentny ramec nastaveny na Ucte dlhodobo, od za-
Ciatku spolupréace. Ide o kontokorentny Uver - to znamena,
Ze Uroky sa platia len z aktualneho Cerpania a v pripade, ak
ho diznik nevyuziva, nema s nim ani naklady, ale likvidné
prostriedky ma vzdy pohotovo k dispozicii.

Kontokorentny Uver je poskytovany vo forme Uveru s auto-
matickou obnovou - to znameng, Ze v Uverovej zmluve je
definovany rozhodny den a ak maju obidve zmluvné strany
zaujem prolongovat Gver o rok za rovnakych podmienok, tak
pri kazdom vyroc¢i daného dfa pride k automatickej prolon-
gécii bez nutnosti, aby klient chodil do banky a podpisoval
nové dodatky a zmluvy. Poplatky a marze sa stanovuju indi-
vidualne na zaklade konkrétnych okolnosti daného obcho-
du a po rokovani a dohode s kazdym klientom. Nevyuzivame
Ziadne sadzobniky a kym nepride k novej dohode s klientom
a k naslednej zmluvnej Uprave, nie je mozné ich zo strany
banky jednostranne menit. Standardna mena Gveru je EUR,
ale v odévodnenych pripadoch je mozZné vynimocne poskyt-
nut Uverovy ramec aj v inej mene. Pri tomto produkte nesku-
mame/neobmedzujeme Gcel poskytnutia, ale je uvedeny
len vSeobecne ako osobné potreby. Uverovy ramec moze
byt nastaveny tak na beznom ucte, ako aj na numerickom
Ucte v ramci diskrétneho rezimu - podla potrieb alebo prefe-
rencii kazdého klienta.

Maximalna vySka kontokorentného Uveru je ohraniGena
len vyskou spravovanych aktiv. Ako zabezpecenie su (az
na niektoré vynimky) akceptovatelné takmer vSetky druhy
finanénych aktiv, ktoré nasi klienti obvykle drzia vo svojich

portféliach - rézne formy hotovosti, podielové listy, akcie,
certifikaty, investi¢né zlato... KedZe ide o r6zne druhy aktiv
s rozdielnou likviditou, volatilitou kurzov, ratingom, denomi-
nované v réznych menach, pripadne ovplyviované réznymi
dalsimi faktormi, liSi sa aj pomer medzi trhovou hodnotou
daného aktiva a maximalnou vyskou Uveru, ktory mézeme
poskytnut s danym zabezpecenim. VAS privatny bankar vam
kedykolvek rychlo a ochotne zabezpeci prepocet maximal-
nej vysky mozného financovania.

Poziadavky klientov na poskytnutie nového Uveru, resp.
na zmeny pri existujucich Uveroch vieme spracovat velmi
rychlo. Klienti maju pri novych obchodoch Uver schvaleny
a zmluvnu dokumentéaciu pripravenu spravidla do 3 - 4 dni
od ziadosti a potom je uz len na nich, ako rychlo st schopni
ju podpisat a mat Uver k dispozicii. Takisto zmeny zabezpe-
Cenia Uveru vieme pripravit a zrealizovat vo velmi kratkom
Gase - obvykle do jedného dna. Zmluvnu dokumentaciu
a procesy mame nastavené tak, aby pouzitie cenného papie-
ra ako zabezpecenie za Uver klienta zbytoéne neobmedzova-
lo v jeho investiénych rozhodnutiach a rézne zmeny v zloZzeni
jeho portfélia, ku ktorym prirodzene ¢asom dochadza, mohol
realizovat ¢o najjednoduchsie. V principe na predaj cennych
papierov, ak su zalozené, nepotrebuije Ziadne schvalovanie a
predaj sa realizuje bez akéhokolvek zdrZania. Na doplnenie
novych aktiv do zabezpecéenia Uveru vo vacsine pripadov tiez
nepotrebuje chodit do banky, podpisovat nové zmluvy, ale
vie ho realizovat len prostrednictvom telefonu.

Dal$ou moznostou, ktori majii nasi klienti, je vyuzit aktiva
v sprave privatneho bankovnictva ako zabezpecenie za
Gvery tretich oséb - spravidla spoloénosti vlastnenych ale-
bo spoluvlastnenych nasimi klientmi. Zna¢na cast klientov
aktivne podnika a ich firmy potrebuju externé financovanie.
Nie vzdy je vSak mozné bankou poskytnut Uver v pozado-
vanej vyske, napr. z dévodu, ze ide o startup alebo banka
vyhodnoti kreditné riziko daného projektu ako prili§ vysoké,
pripadne spolo¢nost sama nema dostatoéné akceptovatel-
né zabezpecenie... V takych pripadoch je mozné ponuknut
ako zabezpecenie za dany Uver aktiva v sprave privatneho
bankovnictva a my - v spolupraci s kolegami z obchodnych
centier, pripadne z inych Utvarov banky - mézeme klientovi
pripravit vyhodné rieSenie.

Autor je produktovy Specialista Tatra banky, a.s.
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Text: Radoslav Zak

e

USetrite svoj ¢as. Nemusite
nikam chodit, prideme k vam.
VSetko vybavite elektronicky

z pohodlia domova Ci kance-
larie atd. Standardné argu-
menty sucasnosti, ako vyuzi-
vat sluzby banky bez nutnosti
jej osobnej navstevy.

Pre niekoho komfort a samozrejmost, inému to neznie az tak
lakavo. Napriek technologickym vychytdvkam a inovaciam
osobna navsteva banky nie je retro. Cestu k sebe si dokaze-
me najst aj vo vynimocnych situaciach.

Private banking™ je hlavne o dévere, o vztahu. Vztahovy
manazment nenahradia ani najnovsie mobilné aplikacie.

Osobny pristup, diskrétnost, komplexny bankovy servis pod
jednou strechou, komfort bez akania.

Exkluzivine.

-

Len pre vas

Privatne pobocky predstavuju kontaktné miesto pre obsluhu
len vybranych klientov banky, vas, klientov Private banking™.

Ste pre nas doélezitymi partnermi a je nam ctou obsluzit vas
v priestoroch, ktoré dychaju bankovnictvom uz niekolko de-
safroci. Tento pocit vynimo&nosti vam prinaSame na celom
Slovensku od Presova, Kosic cez Poprad, Zilinu, Bansku
Bystricu, Trencin az po Bratislavu. Pohodine a rychlo vas vy-
bavime na servisnom pracovisku &i v diskrétnej pokladnici.
Kompletny bankovy servis pre sikromné osoby je pre nas
samozrejmostou.




Hladate bezopecie”

Na uschovu vzacnych predmetov, délezitych dokumentov
su vam k dispozicii bezpe&nostné schranky - samoobsluz-
ny Safe Box™. Bez ohladu na otvaracie hodiny banky méate
moznost vyuzit plne automatizovany pristup do sejfu kedy-
kolvek.

Rokovania na Jrovn

Doprajte si stretnutie so svojim bankarom v stylovych roko-
vacich miestnostiach. Genius loci dotvaraju aj dve rokovacie
miestnosti v priestoroch pévodného trezora za 1 500 kg va-
Ziacimi trezorovymi dverami.

Rokovacie aj prednaskové priestory nasej pobocky mozete
vyuzit na odborné seminare, externé workshopy.

Vynimoc¢néa atmosféra rokovani v privatnej pobocke spreva-
dzana vonou CGerstvo pomletej kavy Ci osvieZzujuceho Caju
dotvara tu spravnu pohodu.

Budte originaln

Ak rozmyslate, ¢im poteSit seba ¢i svojich najblizsich, dajte
sa inSpirovat najnovsimi kolekciami luxusnych klenotov ho-
dinarskych znaciek, unikatnych Sperkov, diamantov ¢i do-
plnkov vystavenych priamo v nasich priestoroch.

Artgaléria Gorkéeho

Nasa banka miluje umenie. Mnohi z véas tiez. Vynimocna
sluzba Artconsulting™ vam dava prileZitost vychutnat si cen-
né pohlady na starostlivo vyberané diela slovenského su-
¢asného a moderného umenia.

Rozhodnutie nadobudnut umelecké dielo nie je len o emé-
ciach &i osobnych preferenciach. Je to aj finanéné rozhod-
nutie. Vyvoj cien umeleckych diel nepodlieha vplyvom von-
kajsieho prostredia tak, ako je to pri inych aktivach. Zije si
svojim vlastnym Zivotom. AvSak stale plati zakladné pravidlo
o0 ponuke a dopyte. Cim viac bude zaujemcov o umenie, tym
viac bude kupujucich, a to sa mdze odrazit aj v cenach. Vy-
hodou je aj faktor drzania aktiv, ktory je tu velmi Specificky.
Rozhodnutie predat viacgeneracné umelecké dielo pod-
miefuju diametralne odlisné emdcie a faktory v porovnani
s predajom cenného papiera na burze. Z dlhodobého po-
hladu je preto kupa hodnotného diela atraktivne investi¢né
rozhodnutie.

S patricnymi emociami, bez stresu i Gasovej tiesne sme tu
pre vas na konzultacie a podporu spojend s nadobudnutim
jedinecnych vytvarnych diel. Nasa banka aj prostrednictvom
Artgalérie Gorkého ponuka priestor vizualne vynikndt aj
mladSej generacii a vystavené diela v pravidelnych interva-
loch obmiefiame.
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Sme radi, Ze vam moZeme aj touto cestou pribliZit tento jedi-
necny a vynimoc¢ny svet, svet vytvarného prejavu.
Umenie méa zmysel, len ked' je medzi ludmi.

\/ zavane historie

Priestory terajsieho sidla privatneho bankovnictva na Gor-
kého ulici v Bratislave sa vyuZivali ako banka od nepamaéti.
Na mieste dnes uZ zburanej administrativnej budovy bol
v roku 1922 postaveny osempodlazny bankovy obytny dom.
Do zacdiatku devatnasteho storocia v pévodnom palaci za-
sadal uhorsky snem. Eklekticisticka budova bola dokonce-
na v roku 1924 ako sidlo filidlky Zemskej banky, pévodne
Zemskej banky kralovstva ¢eského, sidliacej v Prahe. Palac
projektoval prazsky architekt Osvald Polivka. Je autorom
mnohych realizovanych navrhov bank, sporitelni, poistovni
a inych honosnych budov najma v centre Prahy.

Na fasade budovy nad portalom do bankovej ¢asti bol velky
bronzovy znak Ceskoslovenskej republiky. Dodnes sa na jej
prieCeli nachadza alegoricka sochéarska vyzdoba od ¢eské-
ho sochéra Ladislava Salouna (1870 - 1946). Postavy muza
a Zeny s predmetmi symbolizujucimi priemysel a polnohos-
podarstvo ako zdroje finandnictva st personifikaciou Ceska
a Slovenska.

L. Saloun je aj autorom bronzovej sochy T. G. Masaryka,
ktora stala v bankovej hale. Odliatok vyrobila firma Franta
AnyZ v Prahe. Sochu sa pred planovanym roztavenim v roku
1948 podarilo zachranit. Neskor bola presunuta do skladu
Mestského muzea. Casom si budovu na Gorkého 7 zvolila
za sidlo Slovenska hypotecna a komunélna banka, ktora
neskor presla pod Investiénu banku. Po znarodneni budova
pripadla mestu a neskor tu opét sluzila bankovym sluzbam.
V roku 1985 bola budova vyhlasena za narodnd kultdrnu
pamiatku.

Trencin

S cielom neustéale zvySovat pridanu hodnotu v starostlivosti
o privatnych klientov vas radi privitame aj v histériou opra-
denom centre Trendianskeho kraja. Standardné bankové
sluzby vam poskytujeme prostrednictvom klasickej poboc-
ky, profesionélne investi¢né a finanéné poradenstvo v dis-
krétnych rokovacich priestoroch Private banking™.

Banska Bystrica

V srdci Slovenska radi obsluzime klientov vo vynovenych
priestoroch na Dolnej ulici. Komplexny bankovy servis za-
streSujeme v priestoroch regionalnej pobocky Tatra ban-
ky. Historickd budova radového narozného mestianskeho
domu pochadza z 1. polovice 16. storocia. V roku 1955 bola
vyhlasena za narodnu kultdrnu pamiatku. Diskrétnost a indi-
vidualizovany pristup umocruju rokovania v samostatnych
priestoroch uréenych len pre privatnych klientov.

Remeselnicky dom v Ziline

Pre privatnych klientov zilinského regionu je pripraveny tim
skusenych privatnych bankarov, rovnako aj dalSich kolegov
z podpornych Utvarov. V priestoroch prekrasnej secesnej
pamiatky zo zadiatku 20. storocia, budovy Remeselnickeho
domu, st pre vas k dispozicii exkluzivne rokovacie priestory,
diskrétna pokladnica &i bezpecnostné schranky.

Kosice, Presov, Humenng,
Foprad

Od Tatier cez Slovensky raj, Poloniny az po Vychodosloven-
skd nizinu. Klientov v najkrajSej Casti Slovenska ma v sta-
rostlivosti tim profesionalov od privatnych bankarov az po
dalSich kolegov podpornych utvarov. V sidle Private ban-
king™ v Kosiciach na Sturovej ulici mate moznost vyhodno-
covat vyvoj portfélia, ¢i analyzovat nové investi¢né idey v dis-
krétnych priestoroch. Na jednom mieste tak vieme zastresit
komunikaciu aj servis s inymi Utvarmi banky - s firemnym
centrom aj retailovou pobockou. Profesionalny pristup a dis-
krétnost su pre nas samozrejmostou

kdekolvek a kedykolvek,

Navstivte nas na miestach, ktoré su jedine¢né a vynimocéné.
Na miestach pre vynimocénych [udi, ktori ocenia osobny pristup
a individuélnu starostlivost najstarsieho, najvacsieho a najlep-
Sieho privatneho bankovnictva na Slovensku. Vdaka vam.

Private banking ™ neustale
ootvrdzuje poziciu lidra

Privatne bankovnictvo Tatra banky opéatovne ziskalo prestiz-
ne ocenenia a aj v roku 2022 a 2023 potvrdzovalo a potvr-
dzuje poziciu lidra na slovenskom trhu v ramci privatneho
bankovnictva.

PWM and The Banker - Global Private Banking Awards 2023,
Best Private Bank in Slovakia.

Euromoney - Global Private Banking Awards 2023 - Best
Domestic Private Bank in Slovakia.

EMEA Finance - Best Private Bank in Slovakia 2022,
Best Private Bank in Slovakia 2023.

Global Finance - Best Private Bank in Slovakia 2022.

Autor je privatny bankar - profesional Tatra banky, a.s.
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Text: Roland Meixner

Nadstandardna forma
starostlivosti poskytovana

v ramci exkluzivnej sluzby
Private banking™ je spojena

s profesionalnym pristupom

a diskrétnostou. Bezpecnost

a diskrétnost pri praci

s citlivymi informaciami
privatnych klientov su pre nas
samozrejmostou a jednou

z najvyssich priorit.

Klienti privatneho bankovnictva maju vedené bezné Ucty, ako
aj investiéné ucty v diskrétnom rezime.

Na Ucely zhodnocovania finanénych prostriedkov prostred-
nictvom Private banking™ sa klientom zriadi $peciélny bez-
ny ucet, tzv. numericky bezny ucet, ktory nie je vedeny na
meno klienta, ale pod numerickym kédom. Numericky bez-
ny ucet vedie banka bez miniméalneho zostatku. Uvedeny
bezny ucet sluzi primarne na operéacie spojené s investova-

nim penaznych prostriedkov, pricom na hotovostné operéa-
cie a bezny platobny styk vyuziva klient standardny bezny

Investiény Ucet™ umoznuje spravovat vSetky zaknihované
cenné papiere bez ohladu na to, kde boli vydané (tak doméace,
ako aj zahrani¢né cenné papiere).*

Investiény Gcet™ poskytuje vysoky komfort a bezpecnost. Za
klienta zabezpecuje komunikaciu vo&i vSetkym emitentom
a custodianom cennych papierov drzanych na Investiécnom
ucte™. V pripade domacich cennych papierov vystupuje Tatra
banka ako sprostredkovatel medzi emitentom a privatnym
klientom vo forme vedenia spolo¢ného drzitelského uctu pre
doméce cenné papiere, ¢o zabezpecuje privatnemu klientovi
absolutnu anonymitu. Touto logikou je zabezpecené aj inka-
sovanie kupoénov, dividend a menovitych hodnét, kde emitent
vSetky platby zasiela banke, ktora ich nasledne po pripadne;j
aplikacie zrazkovej dane v netto vysSke pripisuje na numericky
bezny Ucet privatneho klienta vedeny v banke. V pripade za-
hraniénych cennych papierov vyuziva banka sluzby Raiffeisen
Bank International AG, ako aj ,globalnych custodianov®, pros-
trednictvom ktorych banka drzi cenné papiere na lokalnych,
resp. nadnarodnych trhoch. Sucastou sluzieb Investiéného
uétu™ je aj vykonavanie ,povinnych corporate actions”, ako
napriklad zlu¢ovanie, delenie menovitej hodnoty akcii a pod.

Investiény Ucet™ prindSa privatnym klientom vyhody plat-
formy, ktort vyuzivaju velki institucionalni klienti z réznych
segmentov, ako su poistovne, podielové a penzijné fondy Ci
obchodnici s cennymi papiermi, pre ktorych banka na Investic-
nom Ucte eviduje cenné apiere v hodnote skoro 5,5 mid. EUR.

Autor je produktovy manaZér - senior Tatra banky, a.s.

* Ide o vedlajSiu investi¢nu sluZzbu (§ 6 ods. 2 pism. a) zakona ¢. 566/2001
Z. z. 0 cennych papieroch a investicnych sluzbach v zneni neskorSich
predpisov - dalej len ,zakon"), ktord banka vykonava v zmysle § 6 ods.
8 zakona na zaklade platnej licencie obchodnika s cennymi papiermi.
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Text: Radoslav Zék, Roland Meixner

Ponukame vam komplexnu
spravu vasho majetku vratane
jedinecného investicného
poradenstva. Nechajte sa
vtiahnut do Sirokého spekira
investicného sveta s privatnym
bankovnictvom Tatra banky.

Private banking™ predstavuje exkluzivnu a vysoko indivi-
dualizovanu sluzbu, preto si aj v pristupe k sprave majetku
zakladame na rovnakych principoch. Kazdy z nas je jedinec¢-
ny, rovnako tak mdézeme mat odliSné ocakavania a rdézne
mébzeme vnimat, ¢o znamena riziko, alebo to, ¢o je doblezité.
Aj finanéné potreby klientov sa liSia, ¢i uz podla Zivotnej fazy,
v ktorej sa nachadzaju, alebo samotného Zivotného Stylu
a hodnét. Spravne rozdelenie majetku a nastavenie cash
manazmentu by malo byt toho sucastou. Nasou snahou je
rozvrhnut majetok klienta ¢o najefektivnejsie podla jeho ak-
tualnych aj buddcich o¢akavanych potrieb.

Rovnako zodpovedne vnimame nas zavazok poskytovat
vam profesionalny servis a poradenstvo vo svete investo-
vania. Vynimo¢&nu starostlivost o vas i vase peniaze. Nase
rieSenia a pristup su overené v ¢ase, ulahcuju vam inves-
ticné rozhodnutia a vy sa mdZete komfortne venovat tomu,
¢o je pre vas dolezité.

Wealth management™ predstavuje inovativny, vysoko
profesionalny a diskrétny pristup k sprave majetku. Ide
o jedinecné a komplexné poradenstvo vo vSetkych eta-
pach finanéného a zivotného cyklu klienta. Ulohou privat-
neho bankara je spoznat klienta a neustale prispésobovat
starostlivost a spravu majetku jeho aktualnym potrebam.
Nezahfha to iba rozdelenie penazi na hotovost a investi-
cie, ale aj cely rad doplnkovych aktivit, ako su napriklad
informacna ¢i danova podpora, Uverova linka pri neoca-
kavanych vydavkoch, zabezpecenie pravidelného cash-
-flow alebo samotny uZivatelsky komfort prostrednictvom
inovacii vo svete rutinnej byrokracie beznych bankovych
operacii.

Wealth management™ znamena v prvom rade rozdelenie
aktiv klienta podla ucelu, ochoty podielat sa na investic-
nym rozhodnutiach &i delegovat rozhodovanie na inych.
Vase privatne portfolia rozdelujeme v Tatra banke do troch
Casti - Wealth Growth™, Wealth Model™ a Wealth Oppor-
tunity™ portfolio.



Wealth Growih™ portiolio

Predstavuje subor investicnych nastrojov a stratégii zame-
ranych na stabilitu a rast hodnoty vasho majetku. Ide o z&-
kladny stavebny kamen pri navrhu portfélia, preto by mal
tvorit podstatnt Cast z celkovych aktiv. Vhodne rozlozené
a kvalitné investi¢né rieSenia sa prispdsobuju vasim ocakéa-
vaniam i skusenostiam. Ide o efektivny nastroj z nakladového
i dafnového hladiska. Vyznacuju sa aktivnou spravou, ked in-
vestiné rozhodnutia robia portfélio manazéri za vas.

Ak by investor jednotlivé obchody realizoval sam, nie pros-
trednictvom podielového fondu, pri kazdej transakcii treba
pocitat aj s poplatkami za nakup ¢&i predaj, ¢i pripadné kapi-
talové vynosy z predaja by mohli podliehat aj dani. Podielovy
fond predstavuje danovo efektivnejsi nastroj, kedze podielo-
vym fondom realizované kapitalové vynosy dani nepodlieha-
ju. Investor bude pri vynosoch z tuzemskych fondov zatazeny
len zrazkovou danou. Jednotkové naklady na jeden cenny
papier su pri investovani podielového fondu nizsie ako pri
kupe jedného cenného papiera individualnym investorom.

Tieto vyhody prindSaju nase tuzemské fondové rieSenia
z dielne najvacsieho spravcu na Slovensku - Tatra Asset
Management.

Cielom Wealth Growth™ portfélia je priniest komplexné
rieSenie typu ,vSetko v jednom*” Sité na mieru klientskym
potrebam a ocakavaniam. Od konzervativneho az po dyna-
mické oCakavania sme navrhli Private Growth riesenia pre
privatnych investorov, ktori hladaju pohodiné a komplexné
investi¢né riesenie.

Multi-asset stratégia zardba na rastovych trendoch. Inves-
tuje do akcii, dlhopisov, mien ¢i alternativnych investicii,
z ktorych vybera aktuélne najrychlejsie rastice. Trhové riziko
rovnomerne rozklada tak, aby Ziadne z vybranych aktiv nedo-
minovalo (nadvazuje menej rizikové, podvazuje viac rizikové)
a aktivne chrani pred poklesmi.

Equity-driven stratégia dosahuje vynos na akciovom trhu.
Upravuije podiel akcii v zavislosti od aktuélnej situacie. Ponu-
ka potencial dosiahnut vysoky vynos v ¢ase rastu akciového
trhu a chrani pred velkymi poklesmi v ¢ase poklesu trhu.

Kvalita rieseni vo Wealth Growth™ portféliu spociva aj v tom,
Ze investi¢né stratégie maju na starosti [udia, ktori sa nepre-
trzite venuju vyluéne ¢innosti riadenia klientskych portfolii.
Nie jeden privatny bankar, ale cely tim portfélio manazérov
aktivne riadia investicie a vykonavaju investi¢né rozhodnu-
tia bez vplyvu emocii automaticky za klienta. Pristup k tomu
najlepsiemu z investiénej expertizy Tatra banky, Tatra Asset
Management a Raiffeisen Capital Management zabezpecuje
vyvazeny pomer vynosu a rizika klientovej investicie v sula-
de s vystupom z investi¢éného profilu. Ide teda o robustné
a komplexné rieSenia zamerané na rast hodnoty majetku.
Pri sprave majetku sa pozerdame aj na neinvesti¢né aspek-
ty, ako su nakladovost, likvidita a dafiové zataZenie - tie su
v pripade Growth portfélii zvolené v tej najefektivnejsej for-
me. Klient neplati za investiciu vstupné ani vystupné poplat-
ky, peniaze ma v pripade potreby k dispozicii do 24 hodin
a odvedenie dane pri vyplate vynosu ma na starosti banka
- znamena to tak maximalny komfort pre klienta.

Okorenit, ¢i vySperkovat tradiény pristup k investovaniu vam
umoznime v dnesnom dynamicky sa meniacom svete pros-
trednictvom udrzatelnych investicii.

Zamyslate sa pri investovani nad tym, komu vlastne dava-
te svoje peniaze? Hlavné je, ze zardbam... Ano, bez zisku
to nejde, no svet sa meni. Celime velkym vyzvam. Ci st to
klimatické zmeny, zasobovanie vodou, alebo urbanizéacia.
Ohladuplnost k ostatnym fudom, k Zivotnému prostrediu
a tieZ zodpovedné vyuZivanie zdrojov su ddlezitejSie ako
kedykolvek predtym. Aj preto sme rozsirili ponuku Growth
portfolia o udrzatelné ESG fondy, vdaka ktorym mézu nasi
klienti investovat do spolo¢ensky zodpovednych a udrZza-
telnych firiem. ESG fondy su zmysluplnou fuziou profitu
a udrzatelnosti.

S Tatra bankou sa teraz klienti mézu zucastnit na kapitalo-
vych trhoch s Cistym svedomim a zaroven investovat do bu-
ducnosti, v ktorej sa oplati Zit.

Wealth \Vodel portfolio

Skusenejsim investorom prinasa prilezitost nadizajnovat si
svoju vlastnu stratégiu. Unikatne modelové stratégie pred-
stavuju exkluzivne riesSenie, ktoré pomaha klientom privat-
neho bankovnictva pri zostavovani individualnej investi¢nej
stratégie. V logike vhodne Siroko rozloZenych investicii pri-
nasa to najlepsie zo sveta podielovych fondov od najvacsich
svetovych spravcov.

Modelové portfélia ponukaju Siroku skalu investiénych rie-
Seni. V zavislosti od rizikového profilu obsahuju vSetky re-
levantné triedy aktiv ako eurdpske akcie, americké akcie,
akcie rozvijajucich sa trhov, americké a eurdpske Statne
dlhopisy, korporatne dlhopisy, high yield dlhopisy a dlhopisy
rozvijajucich sa krajin.

Vdaka modelovym portféliam vam ponukame moznost vy-
tvorit si vhodne diverzifikované a kvalitné investi¢né portfolio
so zameranim na stabilitu alebo rast hodnoty. Samozrejmos-
tou je bezproblémova a rychla dostupnost investovanych
prostriedkov. Nasou filozofiou je vyber toho najlepSieho.

InSpirujte sa radami expertného timu analytikov, skisenych
a Uspesnych portfélio manazérov. Z viac ako 5 100 stratégii
od najvacsich svetovych spravcov pre vas vyberame najlep-
Sie rieSenia vo svojej kategorii - Best in Class.

Prave preto dbame na vyber iba skusenych a Uspesnych
portfolio manazérov s konzistentnymi vysledkami, ktori vda-
ka aktivnemu riadeniu dokazu dlhodobo prinasat rieSenia
s pozitivnou alfou, teda dosahuju lepSie vysledky ako porov-
natelny benchmarkovy ukazovatel.

Vyberu Best in Class rieSeni predchadza robustny proces
selekcie. Expertny tim analytikov a portfélio manazérov
s globalnym zameranim zostavuje modelové portfolia na
zéklade prisnych kvalitativnych a kvantitativnych modelov
a kritérii. Vyber podielovych fondov a taktické nastavovanie
modelovych portfélii vychadzaju z Uzkej spoluprace s timom
viac ako 80 analytikov z Raiffeisen Research a so spravcov-
skou spolo¢nostou Raiffeisen Capital Management. Nas
Manager and Fund selection proces vychadza z nasich dlI-
horo¢nych skusenosti, z viac ako 450 due dilligence stretnu-
ti roéne a ponuka pristup k viac nez 250 renomovanym
a globalnym spravcom fondov ako Allianz Global Investors,
AllianceBernstein, Amundi, BlackRock, Fidelity, Franklin
Templeton, Invesco, J.P.Morgan, Morgan Stanley ¢i Schro-
ders spravujucim viac ako 10,6 biliéna eur. Stratégie vam
nadizajnujeme podla chuti a ochoty riskovat.
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Pre klientov, ktori hladaju nakladovo efektivny pristup na glo-
béalne trhy, sme v roku 2021 doplnili ponuku Wealth Model™
Portfolio aj o exkluzivne modelové portfolia zlozené z ETF
fondov iShares® od spolo¢nosti BlackRock®, ktora je najvac-
§im spravcom a poskytovatelom ETF na svete.

Konzervativne rieSenie je vhodné pre privatnych klientov,
ktori preferuju stabilitu portfolia. Hlavnu ¢ast tvoria dlhopi-
sové investicie. Akciova zlozka je zastupena do 25 %. Ba-
lansovand stratégia je rieSenim pre privatnych klientov, ktori
preferuju vyvazenu skladbu portfélia s dérazom na stabilitu
a rast hodnoty majetku. Sucasne akceptuju vySSiu mieru
rizika spojeného s investovanim. Dynamické investicné
portfélio s najsir§im zastupenim akciovej zlozky je primar-
ne zamerané na rast hodnoty majetku v ¢ase a je vhodné
pre privatnych klientov ochotnych podstupovat vyssie riziko
s cielom maximalizovat vynosovy potencial.

Pocitte s nami pridanu hodnotu investicného poradenstva.

Wealth Opportunity ™ portfolio

Mat investicie pod kontrolou a vyuzivat aktualne trhové
prilezitosti. Tu Cast penazi, ktorej spravu si klient nezela
delegovat na portfélio manazérov v snahe mat investiciu
pod vlastnou kontrolou, zaradujeme do oportunistického
portfolia. KedZe na privatnom bankovnictve mame otvo-
renu architekturu investi¢nych rieSeni (fondy, akcie, dlho-

pisy, investi¢né certifikaty a iné), vieme na podnet klienta
sprostredkovat nakup takmer akéhokolvek cenného papie-
ra, ktory je v nasich podmienkach obchodovatelny. Tu zara-
dujeme Strukturované produkty, finanéné derivaty, realitné
¢i komoditné investicie. Pre konzervativneho ¢i zacinaju-
ceho investora by mala tato ¢ast portofdlia predstavovat
idealne do 10 % majetku, ktory je uréeny na investova-
nie.

UZ niekolko rokov v spolupraci s Raiffeisen Certificates
vam prinaSame perfektné rieSenia v narocnych ¢asoch.
Pre tych, ktorym sa paci vynos na akciovych trhoch, no
nepaci sa im riziko vyrazneho pripadného prepadu akcii,
dokazeme usit na mieru investi¢ny certifikat - optimalnu
alternativu medzi sporiacimi i dlhopisovymi investiciami
a rizikovej$imi akciami vhodnu pre akukolvek trhovu situa-
ciu a investi¢ny horizont.

Opportunity portfolio predstavuje rizikovejSiu ¢ast vasich
investicii. Kazdy by mal racionalne zvazit, aku velkd mieru
rizika je ochotny podstupit, a tym aj strpiet vy3Siu mieru
kolisania investicie v ¢ase. Riadenie investicii je zabezpe-
Cované klientom a ulohou banky je poskytnut maximalnu
informac¢nu podporu a sprostredkovanie obchodu.

Tri piliere investicného univerza. Nechajte si radit od lidrov
a expertov v oblasti spravy aktiv a investovania. Nadstan-
dardnou formou starostlivosti poradenstva a pristupom
spojena s profesionalnym pristupom a inovativnostou, pre-
kracujucou hranice Slovenska i celého regiénu.

Vstlpte s nami do sveta Digital
Wealth \Vanagement™

Zijeme v digitalnej dobe, $etrime tym &as, je to komfortnej-
Sie a aktualne, najma bezpecnejsie. Digitalne bankovnictvo
sa bude v buducnosti Coraz viac rozvijat. Tato forma ban-
kovnictva klientom umoznuje riesit akékolvek poziadavky
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a potreby online. Jednotlivé operacie su dostupné na jed-
nom mieste. PriSiel ¢as na to, aby ste naplno zacali vyuZivat
digitalne sluzby, ktoré vam ako banka poskytujeme.

ESte stale pracujete s excelovskou tabulkou, kde si pracne
prepisujete vy alebo vas bankar aktualne ceny vSetkych
pozicii, do ktorych ste zainvestovali? Ano, mame svoje ritu-
aly, nie kazdy ma rad zmeny.

A ¢o tak mat detailny prehlad o majetku, o aktualnych ce-
nach, pohyboch ¢i vynosoch? Kedykolvek si zmyslite.

Preferujete osobné stretnutie nadovsetko? Dnes prostred-
nictvom digitalneho rieSenia vam aj pri osobnych rokova-
niach aj mimo banky ponikame okamzity pohlad na stav
vasho majetku. Podla aktualnej situacie na trhoch ¢&i vasho
momentalneho vnimania rizika vieme ihned upravit celko-
vé riziko investi¢ného portfélia, ako aj vas profil. Vyber zis-
kov, dokupenie existujucej ¢i novej pozicie realizujeme bez
nutnosti vypisovat papierové dokumenty. VSetko komfortne
podpiSeme elektronicky prostrednictvom digitdlneho na-
stroja pre investi¢né poradenstvo.

Rovnako vSak aj z pohodlia domova ¢i prace vam umozni-
me bezproblémovo a transparentne nazriet na aktualny stav
vasho majetku, precefovaného na pravidelnej dennej baze.
Chcete zrealizovat zisk odpredajom Casti alebo celej pozi-
cie, pripadne dokupit existujicu alebo novu investiciu?

Na tento Ucel mbzete vyuzit naSu mobilnu aplikéaciu alebo
internetbanking Tatra banky. Specialna Gast aktivna len pre
privatnych klientov umozni mat prehlad o vSetkom délezitom
a podpisat to, ¢o je nevyhnutné. Kedykolvek a odkialkolvek.

Klientsky portal ,Moje portfolio“ v prehladnej forme ponuka
pohlady na aktualne zloZenie a Struktdru vasho investiéného
portfolia. Najdete v iom historicky vyvoj investicii ¢i prehlad
o realizovanych transakciach. Rovnako tu néajdete aj infor-
macie o zhodnoteni, aktualnom aj realizovanom. V celkovom

zloZeni portfolia ziskate komfortny pohlad na celkovu trhovu
hodnotu majetku, detaily jednotlivych pozicii, prehlad o ne-
zrealizovanych ziskoch ¢i priebeznom poklese a taktiez aj
informaciu o volnych zdrojoch.

V pripade, Ze nemate Cas prist k nam, prevody finanénych
prostriedkov medzi u¢tami v tuzemsku &i do zahranicia st
prostrednictvom vasej autorizacie digitdlnym podpisom tak-
tiez samozrejmostou.

Doplnkom k zakladnym pilierom Wealth Management™ su
aj dalSie formy alternativneho investovania. Investicie do
nehnutelnosti, investicie do fyzického zlata, investi¢nych
diamantov, pripadne investovanie do sukromnych spoloc¢-
nosti. Tieto uz radime medzi mimoportféliové investicie.

Priestor pre najdenie prienikov vasSich oCakavani a toho,
v ¢om sme naozaj Spic¢kovi, je Siroky. Preto aj nadalej bu-
deme posuvat hranice bankovnictva a prepajat nase svety.

Dakujeme nasim klientom, bez ktorych by nase inovacie
nemali zmysel. Dakujeme kazdému, kto vnima nasu snahu
neustéle posuvat hranice bankovnictva.

Autormi su privatny bankar - profesional a produktovy ma-
naZér - senior Tatra banky, a.s.

ETF fondy riadi spolo¢nost iShares, dcérska spolo¢nost BlackRock, spravcom
tychto ETF fondov je spoloc¢nost BlackRock Asset Management Ireland Limi-
ted. Dal$ie informécie o iShares ETF fondoch st dostupné bezplatne na interne-
tovej strénke prislusného ETF fondu na adrese www.ishares.com.

iShares® a BlackRock® su registrované obchodné znamky spolo¢nosti Blac-
kRock, Inc. a jej dcérskych spolocnosti (“BlackRock”) a pouzivaju sa na zaklade
licencie. BlackRock neposkytuje Ziadne vyhlasenia ani zaruky tykajuce sa vhod-
nosti investovania do akéhokolvek produktu alebo pouZitia akejkolvek sluzby
ponukanej Bankou. Spolo¢nost BlackRock nenesie Ziadnu zodpovednost v su-
vislosti s riadenim, marketingom, obchodovanim alebo predajom akychkolvek
produktov alebo sluzieb ponukanych Bank.
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vasich preferencii

Text: Andrej Mate, Radoslav Zak

Pred tym, ako sa zacne
investicny proces, je nutné
poznat zakladné predstavy

a oCakavania klienta. Tie sa
zvacsa zovseobecnuju na

2 roviny — ocakavany vynos

a miera rizika. Kvalitny proces
investovania si vSak vyzaduje
omnoho sofistikovanejsi
pristup.

Fochopenie vasich potried

Intenzivny vztah s klientom je primarnym prostriedkom na
identifikovanie potrieb klienta. Bankové produkty su uz len
rieSenia na realizaciu potrieb klienta prostrednictvom profe-
sionalneho procesu investi¢ného poradenstva.

amotne| investicii

Hodnota sluzby investiéného poradenstva spociva primarne
v poskytnuti investi¢nej rady, to je nasim hlavnym cielom.
Nasou snahou je odhalit potreby a ciele klienta, definovat
investi¢ny profil klienta a aktivne klienta zahrnat do procesu
hladania vhodnych investi¢nych rieseni. Samozrejmostou je
plnenie standardov materskej spolo¢nosti RBI ohladne pro-
cesu definovania investi¢nej stratégie klienta a poskytovanie
uzivatelského komfortu prostrednictvom digitalnej platformy
Financial Advisory Tool (FAT) - vSetko v sulade s legislativ-
nymi a regulatérnymi poziadavkami (MIFID II), ktoré boli po
dlh§om ¢Case v roku 2022 doplnené o poziadavky tykajuce
sa skumania preferencii klientov v oblasti udrzatelnosti v su-
lade s klimatickymi a so socialnymi cielmi EU.

Samotnej investicii predchadza vypracovanie osobného
investiéného profilu, ktory zahffa vyhodnocovanie prime-
ranosti finanénych nastrojov pre klienta, ako aj ich vhod-
nosti vzhladom na finanénd situaciu klienta vratane jeho
schopnosti znasat straty, jeho investiéné ciele vratane cielov
v oblasti udrZatelnosti a toleranciu rizika, na rozdiel od po-
skytovania investi¢nej sluzby bez poradenstva (napr. prijatie
a postupenie pokynov, prijatie a vykonanie pokynov bez po-
skytnutia osobného investiéného odporuc¢ania pre klienta).
V tomto pripade analyza investi¢ného profilu nepredchadza
poskytnutiu sluzby.

Inovativnost pristupu spociva v porovnani s inymi poskyto-
vatelmi investi¢nych sluzieb prave v budovani diverzifikova-




ného portfélia a samotnej asset allocation, ¢ize v rozvrhnuti
majetku do jednotlivych tried aktiv v zmysle aktuélneho od-
porucania, nie ad hoc ponuka produktov bez zohladnenia
preferencii samotného klienta.

Proces investicnéeno
poradenstva

Proces investicného poradenstva prostrednictvom aplikacie
Financial Advisory Tool v sebe snubi neustéle vyhodnocova-
nie informacii o klientovi a investicii. Neustalou analyzou a vy-
hodnocovanim informécii, ¢i uz pri nasich osobnych stretnu-
tiach alebo telefonatoch, vam vieme usit a prispdsobovat
stratégiu presne na mieru.

V prvom kroku privatny bankar ziskava informéacie o klientovi
s cielom poznat jeho osobnostny profil. Poznanie vasej ak-
tuélnej finanénej situacie, informéacie o majetku, zavazkoch
spravovanych mimo Tatra banky, prijmoch ¢i vydavkoch
je rovnako dblezité pri definovani vasich finanénych cielov
a oCakavani. Tento krok nam pomaha lepSie pochopit privat-
neho klienta z pohladu okolnosti jeho su¢asného sukromné-
ho, ako aj pracovného Zivota a nastavit kvalitnejsie ocakava-
nia klienta tykajuce sa poskytovanych sluzieb v su¢asnosti,
ako aj v buducnosti.

Analyza klienta z pohladu subjektivnej tolerancie rizika,
schopnosti znasat straty, miery znalosti investi¢énych produk-
tov, skusenosti s ich obchodovanim a rizikami s nimi spoje-
nymi nam vytvoria obraz o vasom investicnom nastaveni, ¢o
umerne zvySuje kvalitu vystupu investi¢ného poradenstva.

Nasledne prichadza faza nastavenia investi¢nej stratégie.
Alokacia finanénych prostriedkov klienta do réznych typov
portfélii/investicnych stratégii na zaklade vyhodnotenia pre-
ferencii klienta, ako aj jeho investi¢ného profilu a finanénej
situacie. V tomto kroku ziska privatny bankéar jednoznacény
prehlad o tom, ktoré z finanénych nastrojov mézu byt pre
klienta primerané/vhodné, na akom investicnom horizonte
je mozné poskytnut investiénu stratégiu a pri akej miere ri-
zika. Délezitym vstupom z pohladu preferencii klienta sa sta-
vaju poziadavky klientov na to, do akej miery maju byt ich
investicie udrzatelné, t. j. ako maju zohladhovat vo svojom
investicnom procese napriklad negativne vplyvy na jednotlivé
faktory udrzatelnosti, primarne na Zivotné prostredie ¢i soci-
alne zélezitosti. Klienti za¢inaju jasne pozadovat vylu¢ovanie
spolo¢nosti a Statov, ktoré zasadnym spdsobom poskodzuju
Zivotné prostredie, resp. podnikaju v tatoch, ktoré podporuju
nezdravé sociélne prostredie, napriklad vyuZivanim detskej
prace. Na zéklade spomenutych vstupov privatny bankar in-
formuje klienta o jeho vyslednom investicnom profile a jeho
Ciastkovych parametroch.

Klient by nemal dosahovat vysSie riziko svojho portfélia, ako
je uroven rizika vyplyvajuca z analyzy investicného profilu
klienta. Pre klienta st vhodné vSetky stratégie s nizsim rizi-
kom (za predpokladu ich primeranosti pre klienta). Aj ked sa
to niekomu nezda, vSetko so vSetkym naozaj suvisi.

To vSetko nam dava predpoklad na pripravu realizacie in-
vestiénych stratégii. Cielom je s klientom definovat dlhodo-
by strategicky koncept rozloZzenia portfélia medzi rozne typy
investi¢nych stratégii (Wealth Growth, Wealth Model, Wealth
Opportunity). Toto rozloZenie ma sluzit v buducnosti pre ak-
tivny rebalancing portfolia klienta smerom k dohodnutym

vaham. V tomto kroku suéasne bankéar prezentuje klientovi
jednotlivé vhodné investi¢né rieSenia prostrednictvom inves-
ticného softvéru FAT s cielom dosiahnut optimalny pomer
vynosu a rizika na diverzifikovanej investi¢nej stratégii spravo-
vanej expertmi skupiny RBI.

Simulécia je krok v procese investicného poradenstva, kde
privatny bankar alokuje fyzicky prostrednictvom Specialneho
pohladu v aplikacii FAT finan¢né prostriedky klienta s cielom
dosiahnut maximalnu zhodu so strategickou alokéaciou a
v stlade s investiénym profilom klienta. Jednotlivé rieSenia
jednotlivych investi¢nych stratégii musia byt v stlade s ich pri-
meranostou pre klienta, ako aj v sulade s vasim investicnym
profilom. Tu je naSou pracou implementovat investiénu stra-
tégiu definovanu spolu s klientom v predchadzajucom kroku,
odporucat finanéné nastroje, ktoré st oznacené ako bankou
odporuc¢ané produkty, pripadne zladit transakcie s moznymi
existujucimi poziciami klienta a vyhodnotit ich vhodnost. Kaz-
da transakcia sa vyhodnocuie, i je pre klienta vhodna, alebo
nevhodna, resp. Ze sa banka nedokaze alebo neméze vyjad-
rit k vhodnosti, pricom klient je na to upozorneny.

Po finalnej dohode s klientom tykajlcej sa zmien v analyze in-
vestiéného profilu, testu znalosti a skisenosti, v zloZeni inves-
tienych stratégii, zmien v produktovom portféliu klienta je po-
trebné zachytit tieto dohody prostrednictvom dokumentéacie
o stretnuti, ktoré klient elektronicky podpi$e a po podpise do-
stane doru¢ené do svojej mobilnej schranky dokumentov. AZ
po podpisani v§etkych dokumentov suvisiacich so stretnutim,
na ktorom bola poskytnuta sluzba investi¢ného poradenstva,
je mozné zrealizovat transakcie v sulade s vyhodnotenim ich
vhodnosti pre klienta, a to zaslanim jednotlivych draftov po-
kynov z aplikacie FAT do dalSich aplikacii, kde prebieha ich
realizacia po predchadzajucom prevzati pokynov od klienta.

Napokon nasleduje faza sledovania investicie a reagovania
v Case. Priebezné monitorovanie stratégie umoznuje korigo-
vat odchylky od definovanej investi¢nej stratégie. Monitoring
stratégie sa realizuje na kazdom z dalSich stretnuti privatneho
bankéra s klientom, kde je predmetom stretnutia investi¢né
poradenstvo. Cielom je zladit existujuce portfolio klienta so
strategickou alokaciou, pripadne revidovat vstupné paramet-
re ako strategicku alokéaciu, investiény profil klienta atd.
Pocitte s nami pridant hodnotu investiéného poradenstva.

Autormi st veduci oddelenia investi¢nych produktov
a sluzieb a privatny bankar - profesional Tatra banky, a.s.
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Text: Tomas$ Culen

Misia

Menime inovacie
na vynimocnu skusenost
nasich klientov

V Gvode vstupu k téme digitalizacie sveta privatneho ban-
kovnictva pouZijeme slova generalneho riaditela Tatra banky
pana Michala Lidaya.

,Pred rokmi sme sa zamerali na inovacie a vybudovali
sme si tak signifikantnd konkurenénu vyhodu, ktora
nam vo svete neustalych exponencialnych zmien a ne-
jednoznacénosti, ktoru to so sebou prinasa, pomaha
rychlo sa adaptovat' na nové podmienky. Prijimame to
zaroven ako vyzvu a prilezZitost aktivne sa podielat na
formovani nasej budiucnosti.“

Fragment slov z uceleného pohladu na stratégiu Tatra ban-
ky doplnime este o jednu Cast, v ktorej vnimame zrkadlenie
privatneho bankovnictva.

=« Preto hl'adame spravnu rovnovahu medzi fyzickou
a digitalnou dostupnostou pre nasich klientov, a to vy-
uzZitim vyhod najnovsich technoldgii a umelej inteli-
gencie.”

Specialne klienti privatneho bankovnictva odakavaju, Ze
svoje poziadavky budu vediet riesit na maximalne diskrét-
nej Urovni a to pri osobnom stretnuti so svojim privatnym
bankarom.

So zmenami, ktoré zazivame v stale nepredvidatelnejSom
svete, sme pripravili pre klientov privatneho bankovnictva
Tatra banky pristup s varidciami od zauzivaného osobného
stretnutia az po Uplny digitalizovany pristup k informaciam
k diskrétne spravovanému portféliu.

Digitalizacia nam pomohla priniest bezpapierové podpi-
sovanie zmllv o ramcovej spolupraci na Urovni privatneho
bankovnictva Tatra banky. Novacie zmluvnych kontraktov
a modifikacie dat v nich na dialku su toho stcastou.

V slede poziadaviek prichadzajucich na privatneho banka-
ra tak vieme zabezpecit klientovi rychle rieSenie s Usporou
¢asu a so stalym extrémne vysokym zabezpecenim jeho dat.

Pridat si moZete aj stale sa rozrastajuci diapazon digitalizo-
vanych Ziadosti, ktoré prinasa bankovy den.



Z pohodlia vasej pracovne, kancelarie alebo dovolenkovej
destinacie.

Stale pri tom berieme ohlad na zvoleny pristup zo strany
klienta a teda mdZe sa zacat kratkou informaciou bankarovi
osobne, telefonicky alebo mailom a dokoncéenie méze pre-
behnut uz potvrdenym suhlasom klienta cez digitalne roz-
hranie ur¢ené pre klientov privatneho bankovnictva.

S podkladmi, ktoré st overené, skontrolované a zabezpece-
né zo strany Tatra banky.

Presun prostriedkov v objemoch, ktoré vyZzaduje klient pri-
vatneho bankovnictva, a s potvrdenim na dialku vnimaju
nasi klienti uz ako samozrejmost.

Vykonat nakup, predaj cennych papierov alebo investiciu do
fondov digitalnym potvrdenim zostalo v nasich nastaveniach
ako pozitivna skusenost z pripravenosti banky na situacie,
ktoré nedovolili klientom prichadzat osobne na stretnutia.

Investicie, navrh a ich rozloZenie alebo stavbu portfélia zabez-
pecujeme cez poradensky nastroj rovnako v digitalizovanej
podobe, pomahajuci klientom, bankarom a privatnemu ban-
kovnictvu zabezpecCovat vysoku Uroven poradenstva aj pri
velkom mnoZstve individualizovanych poziadaviek klientov.

V neposlednom rade pristup k prehladu o portfoliu, vyko-
nanych zmenach, obchodoch, podpisanych dokumentoch,
Ziadostiach ma klient v podobe nahladu cez rozhranie mo-
bilného telefénu, tabletu alebo pocitaca a to cez zobrazenie
svojho portfélia a tieZ v podobe digitalneho archivu zmluvnej
dokumentécie.

Nas$ klient si teda pod slovnym spojenim moje portfélio
moze prehladne spisat tieto body:

Digitélna zmluvna dokumentécia k spolupraci s privatnym
bankovnictvom.

Digitélne podpisovanie zmllv, zmien, Ziadosti, pokynov
a prevodov pomocou mobilnej aplikéacie TB zalozka Privatne
bankovnictvo_Na podpis.

Platforma s digitalnym nastrojom na poradenské stretnutie
a vystup z poradenstva v digitalnej podobe spolu s digital-
nym podpisom Financial Advisory Tool.

Digitalny archiv vSetkych dokumentov dostupny z mobilného
zariadenia v mobilnej aplikécii TB alebo cez internetbanking
TB zélozka Privatne bankovnictvo_Zmluvna dokumentéacia.

Zobrazenie stavu portfélia cez mobilné zariadenie v Speci-
alnej zalozke mobilnej aplikacie TB alebo internetbankingu
TB zélozka Privatne bankovnictvo_Moje portfolio.

Generovanie vypisu portfolia podla uvazenia na dialku cez
Specialny nahlad prepojeny s mobilnou aplikaciu TB alebo
internetbankingu TB zalozka Privatne bankovnictvo_Moje
portfélio_Portfélio vypis.

Vypocet moznosti, ktoré si klient moze zvolit po skonceni
Standardného osobného stretnutia alebo ich vzajomné kom-
binovanie, je velky. Zadostucinenim pre vynaloZzenu energiu
a zdroje sU ocenenia mapujlce nase Usilie.

PWM Wealth Tech Awards 2020
(PWM: Professional Wealth Management), ktoru pravidelne
organizuje The Financial Times.

PWM Magazine/Financial Times: Wealth Tech Awards
2022 Best client reporting platform, CEE.

Ziskali sme ocenenie Best Private Bank for Portfolio Ma-
nagement Technology v strednej a vo vychodnej Euroé-
pe.

EMEA Finance, Best private bank, ocenenie Best private
bank Slovakia.

Euromoney, Euromoney Global Private Banking Awards
2023, Best Domestic Private Bank in Slovakia.

Smart banka 2023. (Ide o jedine¢nu anketu, v ktorej redak-
cia $pecializovaného portalu mojandroid.sk spolu so svojimi
Citatelmi hladaju banky s najlepSim bankovnictvom a smart
funkcionalitami na Slovensku.)

Verime, Ze po sklsenosti, ktord nam priniesol Zivot, je vizi-
onarstvo myslienky digitalizacie aj privatneho bankovnictva
dostato¢ne potvrdené. A nasa misia stale pokracuje. So sta-
le rovnako nekompromisne straZzenou bezpecénostou.

Autor je veduci oddelenia privatnych klientov Il - Tatra
banky.
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Od Tatra Profiti

K Private G.rowt
- uspesny p!

Tatra Asset

Managementu

Text: Martin Smrek

Najvacsi slovensky spravca
aktiv uz viac ako 25 rokov
posuva svet investicii

a dominuje na slovenskom
trhu kolektivheho
investovania. Aktualne
spravuje 2,6 mld. eur. Historia
Tatra Asset Managementu
definuje historiu kolektivneho
investovania na Slovensku.

Prvy podielovy fond

Pociatky nasho uspesného pribehu sa datuju k zaciatku
devatdesiatych rokov, ked Tatra banka na Ucely kupénovej

privatizacie zalozila investi¢ny fond Tatra Kupon Fond. V apri-
li 1998 presla sprava fondu pod Tatra Asset Management,
k transformécii na otvoreny podielovy fond vSak prislo az
v roku 2001. Nasim uplne prvym podielovym fondom bol
Dlhopisovy fond™, ktory vznikol (pod nazvom Tatra Profit)
v maji 1998. Aktuélne ide o najvacsi slovensky dlhopisovy
fond, pricom jeho vykonnost od otvorenia predstavuje 160 %.
Investorom prindsa potencial podiefat sa na vynose z aktiv-
nej spravy dlhopisovych investicii, ktorych vynosovy poten-
cial a suvisiace rizika su pravidelne prehodnocované.

Nasa investicna filozofia

Pocas nasej existencie sa vyprofilovalo niekolko investic-
nych principov, ktoré uplatfiujeme pri sprave aktiv.

Reagujeme na vyvoj na trhoch. Nikto na svete nevie, ¢o
sa na trhoch bude diat. Preto sa to nesnazime predpove-
dat ani my. Nase modely aktivne vyhodnocuiju situaciu na
finanénych trhoch a upravuju zloZenie investi¢nych stratégii
v stlade s tymto vyvojom.

Nebojujeme proti trendom. Nasim klucovym pristupom je
sledovanie trendov. Nase modely benefituju z momenta na



finanénych trhoch, t. j. snazia sa nezatvarat ziskové pozicie
prili§ skoro, a tak z nich vytazit ¢o najviac. Naopak, stratové
pozicie zatvarame, kym su straty malé.

Diverzifikacia, diverzifikacia, diverzifikacia. Diverzifikuje-
me vSetko, triedy aktiv, investi¢né pristupy, metody, modely
¢i aplikované ¢asové obdobia v modeloch. Cielom takejto
Sirokej diverzifikacie je zvysit komplexnost stratégii. Inak po-
vedané, zvysit pravdepodobnost dosiahnutia vynosu.

Nepodliehame modnym vindm. Zameriavame sa na vytva-
ranie stratégii podielovych fondov, ktoré povazujeme za
dlhodobo hodnotné. Od nasho vzniku sa snazime prinasat
produkty, ktoré st unikatne. Nas inovativny tim neustale
pracuje na skvalitiovani a zatraktiviiovani nasej ponuky, na
vyvoji novych produktov prinasajucich vynimoény osobny
a finanény komfort klientom, ktorym zalezi na tom, kto a ako
sa stara o ich peniaze.

VWznamné milniky

Nasa produktovéa ponuka postupne presla rozsiahlym vyvo-
jom. Penazné, dlhopisové Ci akciové fondy investovali pre-
vazne len do jednej triedy aktiv. Neskdér sme uviedli zmieSa-
né fondy, ktoré viaceré triedy aktiv kombinovali. Prichadzali
rieSenia so zaistenou ¢i s realitnou témou, ako aj spolocen-
sky zodpovedné produkty.

Medzi dblezité inovacie, ktoré Tatra Asset Management pri-
niesol svojim klientom, patrili Investiéné baliky™ uvedené
v roku 2002. ISlo o pociatky diverzifikovanych investi¢nych
portfolii, ked investor mohol prostrednictvom investi¢ného
balika jednou investiciou naraz vstupit do viacerych nasich
fondov.

V roku 2005 sme uviedli balancované rieSenia v podobe
Private Profile Funds™ pre Private Banking™. ISlo o prvé
tzv. fondy fondov (fondy, ktoré investuju do inych fondov)
na Slovensku, formu investovania velmi rozSirenu vo svete,
ktora sa do slovenskych podmienok dostala prave vdaka
iniciativam Tatra Asset Managementu v legislativnej oblasti.

Konzervativni investori uvitali v roku 2006 Zaisteny fondTB,
rieSenie ktoré prinaSalo zaujimavy vynosovy potencial fi-
nanénych trhov a zaroven zaistovalo investorov voci strate
istiny. Prvé dvojro¢né referenéné obdobie tohto fondu bolo
mimoriadne Uspesné, ked v prvej polovici participovalo na
raste akciovych trhov a v druhej polovici pri ich poklesoch
uchranilo dosiahnuty vynos. V roku 2010 sme uvedenim
Spoloéensky zodpovedného fondu™ ako prvi v ramci sku-
piny Raiffeisen Bank International ponukli investorom zais-
tenu stratégiu investujucu do perspektivnych a inovativnych
firiem zohladnujucich principy spolocenskej zodpovednosti.
Rozrastajucu sa rodinu Zaistenych fondov™® sme neskor
postupne museli v prostredi extrémne nizkych sadzieb redu-
kovat aZ k jej uzavretiu v lete 2016.

Aj rok 2007 priniesol pre Tatra Asset Management dva vy-
znamné milniky. Uviedli sme Realitny fond™, ktory sa po-
stupne stal jednym z najobltbenejSich fondov medzi nasi-
mi investormi. K jeho popularite prispela ,hmatatelnost*
investicie, vynosovy potencial plynuci z najmov lukrativnych
slovenskych nehnutelnosti (sektorovo i lokalitne diverzifiko-
vanych) &i transparentné zobrazovanie portfdlia. V zavere
roka sme po dalSich legislativnych iniciativach ako prvi na
Slovensku presli na elektronicky systém evidencie podie-
lovych listov a nahradili tak dovtedy platnu listinni podobu
podielovych listov.

Na jesen roku 2010 sme uviedli prvé Specialne podielové
fondy svojho typu na Slovensku. Depozitny fond™ a Priva-

N



teDeposit Fund™ sa stali neodmyslitelnym produktom na
zhodnocovanie kratkodobej finanénej rezervy nasich klientov.

V roku 2012 sa Tatra Asset Management stal kompetenc¢-
nym centrom pre oblast spravy aktiv v ramci skupiny
Raiffeisen Bank International pre celu strednd a vychodnu
Eurépu. Spolu s prislusnymi lokalnymi bankami Tatra Asset
Management niekolko rokov riadil spravcovské spolo¢nos-
ti zo skupiny v regiéne strednej a vychodnej Eurépy. V ram-
ci toho vytvéral a realizoval stratégiu skupiny v oblasti asset
managementu a Siril svoje skusenosti a know-how.

Rok 2013 sa niesol v znameni unikatnych rieseni pre Priva-
te Banking™. V maji sme pre segment najbonitnejsich kli-
entov uviedli do ponuky koncept investiéného rieSenia na
mieru v ramci produktového radu PrivatePersonal™. V juni
sme vytvorili prvy podielovy fond na Slovensku investujuci
v ramci tzv. Master/Feeder Struktury, v roku 2014 sme
pridali dalSie dva. Dlhopisové fondy TAM - Raiffeisen
European High Yield Fund™, TAM - Raiffeisen Eastern
Europe Bonds™ a TAM - Raiffeisen Emerging Markets
Bonds™ priniesli aj v ¢ase nizkych urokovych sadzieb vel-
mi zaujimavy vynosovy potencial.

Nova éra

September 2015 odstartoval novud éru v ponuke podielovych
fondov pre Private banking™, ked sme uviedli nové viajkové
lode v ramci Wealth Growth Portfolio™. Private Growth™
stratégie sme vytvorili s ambiciou, aby sa stali zakladnym
investiénym rieSenim pri zhodnocovani majetku klientov.
Pocas prvého roka od ich uvedenia smerovali do Private
Growth™ stratégii na vSetkych troch rizikovych profiloch in-
vesticie klientov v objeme takmer 80 mil. eur.

Private Growth™ stratégie predstavuju komplexné investic-
né rieSenie, ktoré robi vSetky investi¢né rozhodnutia za vés.
Daju sa prirovnat ku konceptu riadeného portfélia klienta,
pri ktorom klient zveri majetok spravcovi a spravca nasled-
ne robi vSetky investicné rozhodnutia suvisiace napriklad
s alokaciou aktiv, rebalancingom, vyberom prislusnych ty-
pov finanénych nastrojov ¢i strazenim dohodnutej Grovne
rizika. Postaci vam za pomoci vasho privatneho bankara
otestovat vas rizikovy profil a na zaklade neho vybrat vhod-
nu Private Growth™ stratégiu. O vSetko ostatné sa postara
Vas spravca.




NajdynamickejsSie investi¢né rieSenia sme v priebehu febru-
ara 2020 doplnili v podobe Globalneho akciového fondu™.
Vdaka stratégii vyuzivajucej investovanie do popularnych
ETF fondov (tzv. Exchange Traded Funds/verejne obchodo-
vané fondy) prinaSa moznost zarabat na akciach viac ako
2 000 firiem z celého sveta, so Sirokou diverzifikaciou z glo-
balneho i zo sektorového pohladu. A to vSetko pri mimoriad-
ne nakladovo efektivnych podmienkach.

Rok 2021 bol pre nas rokom spoloéensky zodpovednych
investicii. V juni sme nasSu produktovi ponuku obohatili
0 nové komplexné investi¢né rieSenia pre privatnych klien-
tov. Wealth Growth Model Funds™ predstavuju efektivhu
kombinaciu popularnych ETF fondov spifiajtcich princi-
py spolo¢enskej zodpovednosti. Vyhodou je, Ze tieto inves-
ticné nastroje su zabalené do podielového fondu, ktory robi
kompletny rebalancing portfélia za klienta. To vSetko vie-
te ziskat vdaka unikatnej spolupraci spolo¢nosti BlackRock,
Tatra Asset Management a Raiffeisen Research.

V lete toho istého roku pribudli aj Fondy pre modru plané-
tu™. Ich hlavnym cielom je dosahovanie vynosu, zélezi vSak
aj na spbésobe, ktorym ho dosiahnu. Fondy pre modru pla-
nétu'™ investuju do firiem, ktoré vysokou mierou prispievaju
k spoloc¢enskému rozvoju, spravaju sa transparentne a etic-
ky, podporuju ludské prava, &i spifiaju prisne environmen-
talne kritéria.

Zaver roku 2021 patril unikatnemu rieseniu v podobe
nasho prvého zatvoreného fondu, investujiceho do promi-
nentného nakupného centra Aupark. Specidlna emisia AP
Realitného fondu™ pre klientov privatneho bankovnictva
v objeme 47 mil. eur sa Uspesne vypredala v priebehu par
mesiacov.

V lete 2022 sa do skupiny spolo¢ensky zodpovednych fon-
dov dokonca zmenou svojej investi¢nej stratégie zaradila aj
jedna z nasich vlajkovych lodi - mimoriadne oblubeny Ame-
ricky akciovy fond™.

Europe Banking Awards

Uznanim kvalit Tatra Asset Managementu je aj ocenenie
,Best Asset Manager in Slovakia“ udelované prestiznym
medzinarodnym magazinom EMEA Finance v ramci udelo-
vania cien Europe Banking Awards. Tatra Asset Manage-
ment ho ziskal niekolkokrat. Pocas svojej existencie ziskal
viac ako 50 doméacich ¢i zahrani¢nych oceneni.

Autor je veducim oddelenia produkt manazmentu TAM.

Precitajte si, prosim, aj upozornenie 1 na strane 60.
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Text: Marcel Hanis

Nizka nezamestnanost

a nedostatok kvalitnej
pracovnej sily zvySuju naroky
na konkurencieschopnost
zamestnavatelov na trhu
prace

Vyska mzdy je a zrejme vzdy bude rozhodujucim faktorom,
svoju rolu vSak nepochybne hré aj ponukany balik vyhod
a benefitov zo strany zamestnavatela. Vysledkom dobre na-
stavenej personélnej politiky firmy su kvalifikovani, kvalitni

a motivovani zamestnanci.

Prispevky na doplnkové doéchodkové sporenie (DDS) di-
hodobo patria medzi najziadanejSie a najhodnotnejsie

zamestnanecké benefity. Dékazom toho je aj kontinualny
narast novouzatvorenych zamestnavatelskych zmlav na
Slovensku.

V roku 2022 bolo s DDS Tatra banky uzatvorenych viac
ako 900 novych zamestnavatelskych zmluv o prispievani
zamestnancom na lll. pilier. DDS Tatra banky mé& pritom
podpisany najvy$si pocet zmliv so zamestnavatelmi na
trhu (viac ako 15 600).

Priemerne tak na Slovensku zaénl na déchodok prispievat
viac ako tri nové spolo¢nosti denne. Prispevok na déchod-
kové sporenie je prejavom spolocenskej zodpovednosti
a dlhodobého zaujmu o kvalitu Zivota zamestnancov.

UZ len samotny fakt, Ze sa DDS nachadza v zozname naj-
vyznamnejsich firemnych benefitov, prispieva k zvySovaniu
povedomia o nevyhnutnosti budovania vlastnych déchod-
kovych Uspor a potreby mensej zavislosti od Statnych pri-
spevkov.



Trhovy podiel na zamestnavatel'skych zmluvach
v lII. pilieri (4/2023)
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Benefit Sity na mieru
spolocnosti aj zamestnanca

V ¢om spociva hlavna vyhoda zamestnavatelskych prispev-
kov? Z pohladu zamestnanca ide o peniaze, ktoré dostava
navySe k mzde a ktoré sa okamzite stavaju jeho osobnym
majetkom. Z pohladu zamestnavatela ide o flexibilny nastroj
odmenovania, ktory dokaze prispdsobit svojim moznostiam
a potrebam vzhladom na vlastnu politiku v oblasti odmerio-
vania a ludskych zdrojov.

VWeka prispevkov podla
dolezitosti zamestnanca

Ziskanie kvalitnej a kvalifikovanej pracovnej sily je krokom
¢islo jeden. Druhym by malo byt udrZanie stabilného a per-
spektivneho ludského kapitalu. Jednou z ciest je poskytnut
zamestnancom dlhodobo motivujici odmenovaci systém. Aj
tu sa flexibilita DDS ukazuje ako jeden z klG¢ovych paramet-
rov, pretoze umozfuje nastavit vysku prispevkov na décho-
dok podla hierarchie, kvalifik&cie alebo seniority zamestnan-

\edeli ste, ze..

Formou DDS ma spoloénost moznost vyplacat aj Specialne
odmeny alebo pohyblivi zlozku mzdy. Ci uz ide o trinasty
plat, kvartalne a mesacné bonusy, podiely zo zisku a iné,
aj tu existuje moznost Uspory az 25,2 % na odvodoch do
Socialnej poistovne.

Priklad

Firma XY s 500 zamestnancami raz ro¢ne vyplati percento
z0 zisku vo vySke 1 000 eur kazdému zamestnancovi. Ak by
10 % z tejto sumy vyplatila ako prispevok na DDS, v desat-
ro¢nom horizonte by uSetrila az 126 000 eur.

Pocet uzatvorenych zamestnavatel'skych zmluv
(5/2023)
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Zdroj: DDS Tatra banky

ca. Je len na rozhodnuti firmy, akym spdsobom, v akej vyske,
komu a za akych podmienok bude benefit poskytovat.

Sporenie na lll. pilier by malo byt pre modernu spolo¢nost
Standardom, ktory poméha budovat udrzatelny sociélny
program a skvalitiovat firemnu kultaru. Ta je jednym z najdé-
lezitejSich parametrov Uspechu spolo¢nosti nielen vo vnutri,
ale aj navonok.

Optimalizacia nakladov

Kazdéa spoloc¢nost, od velkej nadnarodnej korporacie az po
maly vyrobny podnik, potrebuje optimalizovat svoje naklady.
Prispevky na DDS médZu byt vyplacané zo socialneho fondu
a su opravnenym dafiovym nakladom aZ do vysky 6 % z hru-
bej mzdy zamestnanca. Zaroven su oslobodené od odvodov
do Sociélnej poistovne, ¢o predstavuje Usporu az 25,2 %.
Zo strany zamestnavatela tak ide o podstatne vyhodnejSiu
formu odmenovania ako navy$enie mzdy alebo poskytnutie
iného benefitu.

Je len otazkou Casu, ked sa zamestnavatelské prispevky na
DDS stand Standardnou a pravidelnou sucastou odmeno-
vania zamestnancov, firemnej kultiry a socialneho progra-
mu firiem. Z pohladu zamestnanca ide o jeden z najhod-
notnejsich benefitov, ktorého vyhody ¢erpé aj po odchode
z pracovného Zivota, pretoze mu pomaha dosiahnut lepsi
dochodok. Pre zamestnavatela zas predstavuje flexibilny
a z hladiska nakladov mimoriadne vyhodny néastroj na mo-
tivaciu a stabilizaciu zamestnancov a v neposlednom rade
délezitd konkurenénu vyhodu.

Autor je veduci oddelenia produkt manaZzmentu DDS Tatra
banky.
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Martina Rigatti

Raiffeisen Capital Management je stUc¢astou najvacsej ra-
kuskej bankovej skupiny a s podielom na trhu na urovni
19,4 % (stav k aprilu 2023) je jednym z najvacsich rakuskych
spravcov aktiv. Popri doméacom trhu je tato investi¢na spo-
lo€nost uz roky velmi aktivna aj na medzinarodnej pode
a v mnohych krajinach zapadnej a vychodnej Eurépy je
etablovand ako uznavany spravca aktiv. Spolo¢nost so
sidlom vo Viedni ma v sucasnosti v sprave aktiva vo vyske
40 miliard eur (stav k aprilu 2023).

Trvala udrzatelnost je pevna
sUcast spolocnost

Ako zakladajuci ¢len iniciativy Raiffeisen pre udrzatelnost
sa Raiffeisen Capital Management uZ viac ako desat rokov
hlasi k hodnotdm udrzatelnosti. Rovnako pred desiatimi
rokmi sa spolo¢nost jasne a strategicky postavila k téme
udrzatelnosti. Klu€ové je pre nu prinasat klientom kvalitné
trvalo udrzatelné (ESG?) fondy. Uz viac ako polovicu svojho
celkového objemu (priblizne 21 miliard eur) spravuje spo-
lo€nost podla prisnych ESG kritérii. To vSak nie je vSetko,
pre spolo¢nost Raiffeisen Capital Management je délezZity

L
Raiffeisen Capita
Management
kvalitny partne

V spravovani
udrzatelnych

iy pFy s 7T

aj dialég so zakaznikmi a zainteresovanymi stranami (sta-
ke holders) a pdsobi aj ako centralne kontaktné miesto pre
vSetky otazky sUvisiace s udrzatelnym investovanim.

1.
AVOID

3. 2.
INFLUENCE | | SUPPORT




V oblasti udrzatelnych investicii, konkrétne v podiele fon-
dov s rakuskou environmentalnou znackou pre udrzatelné
finan¢né produkty, je Raiffeisen Capital Management jed-
noznacéne na cele s priblizne 40 percentami. Tato vynikaju-
ca pozicia na trhu je zaloZzena na jasnom zavéazku vysokej
kvality, predajnej sile, vynikajucom zakaznickom servise
a spolupraci s vynikajucimi partnermi.

Raiffeisen Capital Management uplatfiuje trojuroviovy pri-
stup k udrZatelnosti pozostavajuci z ,vyhybania sa“, ,pod-
pore* a ,ovplyviiovania®“. Zjednodusene povedané: vyhyba
sa neudrzatelnym sektorom a spolo¢nostiam, podporuje
spolo¢nosti v ich udrzatelnosti tym, Ze do nich investuje
a dialdgom s nimi sa ich snazi ovplyviiovat v prospech udr-
Zatelnych tém.

Vynikajuca kvalita spravy
fondov

Vyznamné institacie pravidelne ocenuju Raiffeisen Capital
Management za jeho udrzatelnd orientaciu a dosiahnuté vy-
nosy. Patri medzi ne aj znama ,pec¢at FNG*, ktora sa udeluje
jednotlivym fondom. V stuc¢asnosti maju vSetky analyzované
udrzatelné fondy ,pecat 3 hviezdi¢ky“, ¢o je najvySSie pre-
stizne hodnotenie od tejto institucie. Okrem toho spolo¢nost
ziskala ocenenie od renomovaného finanéného magazinu
EMEA Finance v ramci Europe Banking Awards 2021, kto-
ry vyhlasil Raiffeisen Capital Management za ,najlepSieho
spravcu aktiv’ v Rakusku (plati do septembra 2023). Ob-
zvlast hrda je spoloénost na ocenenie od ratingovej agen-
tury Scope, od ktorej ziskala ocenenie Best Asset Manager
ESG Universal Provider, Austria na firemnej urovni, kde roz-
hodujucim faktorom boli pdsobivé odborné znalosti spolo¢-
nosti v oblasti udrzatelnosti (plati do novembra 2023).

Takmer 17 rokov distribucie
fondov na Slovensku

Na Slovensku je Raiffeisen Capital Management v oblasti
distribucie fondov aktivna uz od roku 2006. Aj klienti privat-
neho bankovnictva v Tatra banke ocenuju udrzatelné podie-
lové fondy medzinarodne zameraného spravcu aktiv.

Strategicke udrzatelné
fondy Raiffeisen Capital
Management ako zakladna
investicia

V zavislosti od planov, cielov a osobnej tolerancie vodi rizi-
ku sa medzi fondmi Raiffeisen zameranymi na udrZatelnost
najde vhodny produkt pre vaésinu investorov. Investori orien-
tovani na bezpecnost si budl vyberat skér fondy s vysokym
podielom dlhopisov. Investori orientovani na vynosy upred-
nostnia fondy so zameranim na akcie, ktoré su rizikovejSie,
ale zaroven ponukaju vy$Sie moznosti vynosov.

Hoci inflacia, klimatické zmeny a obavy z geopolitickych
konfliktov st vS8adepritomné, vacsina z nas sa snazi nestratit
zo zretela svoje osobné Zivotné ciele. Na ich realizaciu je
zvy€ajne potrebny dobry finanény zaklad, ktory je rozumne
diverzifikovany. Podielové fondy by v takto diverzifikovanom
zéklade nemali chybat. KedZe investuju na kapitalovych tr-
hoch, podliehaju vykyvom kapitalovych trhov a mozné su aj
straty.

a

(&

N

J

,
C

nves

@) I
N\ /7D
VG

‘,/‘\‘\\/ -

NADRQ

J

L

/L

N



tovania

nves

L

Sve

N
@),

1. Raiffeisen-Nachhaltigkeit-Solide (podiel akcii < 20 %)

(v %)
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Zdroj.: Raiffeisen KAG, viastné vypocty, 31. marca 2023, indexovany celkovy vynos netto, vypocitany z najstarsej dostupnej triedy akcif | (T)*Vykonnost za krétky rok 2015 vypocitana

za obdobie od 3. juna do 31. marca 2023; vykonnost p. a. od zaloZenia vypocitana za obdobie 3. jun 2015 - 30. december 2022, Viykonnost vypocitava Raiffeisen KAG na zéklade
2zverejnenych cien fondov s pouzitim met6dy vyvinutej OeKB (Osterreichische Kontrollbank AG). Jednotlivé néklady, ako su transakéné poplatky, poplatok za upisanie, poplatok za vypla-
tenie, poplatky za uschovu investora a dane, nie su zahrnuté do vypoctu vykonnosti. Ak by boli zahrnuté, viedli by k nizsej vykonnosti. Minuld vykonnost nie je spolahlivym ukazovatelom
buducej vykonnosti. Trhy sa mbZu v buddcnosti vyvijat velmi odliSne. M6Ze vam poméct posudit, ako bol fond spravovany v minulosti. Upozornenie pre investorov, ktorych domace meny
sa lisia od meny fondu: Radi by sme upozornili, Ze vynos mbZe vzrast alebo klesnut v désledku kolisania meny. Tento graf zobrazuje vykonnost fondu ako percentudinu stratu alebo zisk
od jeho zaloZenia. Scendre vykonnosti najdete v dokumente s klti¢ovymi informaciami.

Udrzatelné podielové fondy su v sucasnosti dostupné vo Investicie do fondov podliehaju riziku kolisania cien a kapi-

vSetkych triedach aktiv a so Sirokou Skalou charakteristik.
Napriklad v kategorii zmieSanych fondov je moznost si vy-
brat medzi troma produktmi v zavislosti od rizikového profilu:

talovych strat. Stattt fondu Raiffeisen Sustainable Solid bol
schvaleny FMA. Fond Raiffeisen Sustainable Solid moéze
investovat viac ako 35 % svojho objemu do dlhopisov na-

sledujucich emitentov: Francuzsko, Holandsko, Rakusko,
Belgicko, Finsko, Nemecko.

1. Raiffeisen-Nachnaltigkeit-
-Solide (podiel akeil < 20 %)

Cista rodna vykonnost od zalozenia: 0,90 % rodne.

2. Raiffeisen-Nachhaltigkeit-
-Mix (podiel akcil okolo 50 %)

Cista roéna vykonnost od zalozenia: 4,30 % roéne.

Minuld hodnota nie je spolahlivym ukazovatelom buducej
vykonnosti fondu.

2. Raiffeisen-Nachhaltigkeit-Mix (podiel akcii okolo 50 %)

(v %)
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|| 10y performance p.a.
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I Raiffeisen-
-Nachhaltigkeit-Mix
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Zdroj.: Raiffeisen KAG, vlastné vypocty, 31. marec 2023, indexovany celkovy Cisty vynos, vypoCitany z najstarsej dostupnej triedy akcii R (A)10-ro¢na vykonnost p. a. vypocitana za dané
obdobie: Vykonnost vypoditala Raiffeisen KAG na zaklade zverejnenych cien fondov s pouZitim met6dy vyvinutej OeKB (Osterreichische Kontrollbank AG). Jednotlivé néklady, ako su
transak¢né poplatky, poplatok za upisanie, poplatok za vyplatenie, poplatky za Uschovu investora a dane, nie st zahrnuté do vypoctu vykonnosti. Ak by boli zahrnuté, viedli by k nizSej
vykonnosti. Minula vykonnost' nie je spolahlivym ukazovatefom budtcej vykonnosti. Trhy sa mézu v budtcnosti vyvijat velmi odlisne. MbZe vam pomdct posudit, ako bol fond spravovany
v minulosti. Upozornenie pre investorov, ktorych doméace meny sa lisia od meny fondu: Radi by sme upozornili, Ze vynos mdZe vzrast alebo klesnut v désledku kolisania meny. Tento graf
zobrazuje vykonnost fondu ako percentuélnu stratu alebo zisk za poslednych 10 rokov. Scendre vykonnosti najdete v dokumente s kiti¢ovymi informéciami. 09/2014: Zavedenie zamera-
nia na udrZatelnost vo fonde (zmena okolnosti vykonnosti).



3. Raiffeisen-Nachhaltigkeit-Wachstum (podiel akcii > 75 %)
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Zdroj.: Raiffeisen KAG, viastné vypocty, 31. marec 2023, indexovany celkovy Cisty vynos, vypocCitany z najstarSej dostupnej triedy akcii | (T); vykonnost od zaloZenia vypocitana za obdobie:
2. marec 2020 - 31. marec 2023; Vykonnost vypoditala Raiffeisen KAG na zéklade zverejnenych cien fondov s pouZitim metddy vyvinutej OeKB (Osterreichische Kontrollbank AG).
Jednotlivé naklady, ako su transakcné poplatky, poplatok za upisanie, poplatok za vyplatenie, poplatky za uschovu investora a dane, nie su zahrnuté do vypoctu vykonnosti. Ak by boli za-
hrnuté, viedli by k nizsSej vykonnosti. Minuld vykonnost nie je spolahlivym ukazovatelom buddcej vykonnosti. Trhy sa mézu v budtcnosti vyvijat velmi odline. MéZe vam poméct posudit,
ako bol fond spravovany v minulosti. Upozornenie pre investorov, ktorych doméace meny sa liSia od meny fondu: Radi by sme upozornili, Ze vynos moZe vzrast alebo klesnut v désledku
kolisania meny. Tento graf zobrazuje vykonnost fondu ako percentudlnu stratu alebo zisk od jeho zaloZenia. Scenare vykonnosti néjdete v dokumente s kiticovymi informaciami

Minula hodnota nie je spolahlivym ukazovatelom buduce;j
vykonnosti fondu.

Investicie do fondov podliehaju riziku kolisania cien a kapi-
talovych strat.

3. Ralffeisen-Nachnaltigkert-
Wachstum (podiel akei > 75 %)

Cista ro¢na vykonnost od zaloZenia: 4,97 % rocne.

Minula hodnota nie je spolahlivym ukazovatelom buduce;j
vykonnosti fondu.

Investicie do fondov podliehaju riziku kolisania cien a kapi-
talovych strat. Fond vykazuje zvy$enu volatilitu, o znamena,
Ze ceny podielovych listov sa méZzu pocas kratkych ¢aso-
vych obdobi pohybovat vyrazne vyssie alebo nizsie, pricom
nie je mozné vylucit stratu kapitalu.

Investicie vo fonde su vystavené riziku vykyvov hodnoty ale-
bo kapitalovych strat.

Toto je marketingové oznamenie spolo¢nosti Raiffeisen Ka-
pitalanlage GmbH, Mooslackengasse 12, 1190 Wien. Obsah

Upozomenie

Zverejnené prospekty, ako aj informacné dokumenty pre
klientov (Klucové informéacie pre investorov) uvedenych
fondov su vam k dispozicii na stranke unter www.rcm.at
v nemeckom jazyku alebo na stranke www.rcm-international.
com v anglickom a slovenskom jazyku.

tychto podkladov nepredstavuje ponuku, odporucanie na
predaj ani kupu, ani investiéna analyzu.

Datum: 2. juna 2023
1 Raiffeisen Capital Management v tomto texte predstavuje Raiffeisen Kapita-

lanlage GmbH.
2 Skratka ESG predstavuje anglicky vyraz pre Environment (Zivotné prostre-

die), Social/Society (spolocenské témy) a Governance (riadenie spolo¢nos-
ti).
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Investl
certifik

od Raitffelse

i ific;ates

Ing. Michal Polin

Priekopnicl v inovativnom
investovani (nielen) na
slovenskom trhu

Investovanie jednoducho - to je nase motto v Raiffeisen
Certificates.! Sme popredny raklsky emitent, ktory pdsobi
uz viac ako 20 rokov v regione DACH, ako aj na mnohych tr-
hoch v strednej a vo vychodnej Eurépe. Spolupraca s Tatra
bankou sa zacala v roku 2006, ked mali klienti privatneho
bankovnictva prvykrat moznost rozsirit svoje tradi¢né inves-
ticné portfolio o novy inovativny produkt - investiény certifi-
kat. Dnes uz su certifikaty, teda Strukturované dlhopisy, ne-
odmyslitelnou sucastou spravovania majetku a budovania
hodnoty klientov privatneho bankovnictva. Investori mézu
vyuzit exkluzivitu pravidelnych primarnych Upisov novych,
na mieru Sitych produktov, alebo si vybrat zo Sirokej palety
existujucich produktov na sekundarnom trhu. NajoblUbe-
nejsie investi¢éné produkty si bonusové a expresné certi-
fikaty.

Bonusové certifikaty davaju investorom moznost ziskat vo-
pred stanoveny ,bonusovy* vynos a sucasne chrania inves-
tovany majetok az k dUrovni ochrannej bariéry. Znamena to,
Ze investor ziska vynos v pripade, Ze sa sledované podkla-
dové aktivum bude nachadzat vzdy pocas trvania certifikatu
nad Uroviou bariéry. V porovnani s priamou investiciou do
podkladového aktiva, napriklad v podobe akciového indexu,
mozu bonusové certifikaty predstavovat nizSie riziko a davat
investorom moznost zarabat nielen na rastdcich, ale dokonca
aj stagnujucich &i klesajucich trhoch. O Uspechu exkluziv-
nych bonusovych certifikatov hovoria aj samotné &isla: 100 %
uspesnost vSetkych 53 splatenych bonusovych certifikatov
s atraktivnym vynosom. 100 % UspesSnost znameng, Ze ani
jeden certifikat nedosiahol alebo nenarusil pocas trvania do
splatnosti Uroven bariéry a bol splateny s maximalnym vyno-
som. Vynos vSetkych bonusovych certifikdtov vydanych pre
privatne bankovnictvo komfortne prekonal Uroven inflacie
v eurozéne za rovnaké obdobie a ¢asto aj vykonnost pod-
kladového aktiva, na ktorom bol certifikat postaveny. Tabul-
ka 1 zobrazuje vynosnost vSetkych splatenych bonusovych
certifikatov vydanych pre privatne bankovnictvo Tatra banky
v porovnani s inflaciou v eurozéne za rovnaké obdobie.



Tabul'ka 1
Priemerny vynos/
hodnota, p. a.
Bonusové certifikaty v EUR 5,60 % p. a.
Bonusové certifikaty v USD 6,02 % p. a.
Bonusové certifikaty v PLN 7,31 % p. a.
Bonusové certifikaty v CZK 421 %p. a.
Inflacia, eurozona 1,68 % p. a.

Stav k: 17. 5. 2023, pozorovanie od 1. 5. 2012 do 31. 5. 2022
Zdroj: www.raiffeisenzertifikate.at, Bloomberg, Inflacia: CPTFEMU Index

Expresné certifikaty poskytuju prilezitost dosiahnut zaujima-
vy vynos s moznostou pred¢asného splatenia uz od prvého
roku trvania, ak sa hodnota sledovaného podkladového ak-
tiva (zvyCajne akciového indexu) bude nachadzat v rozhod-
ny defi na tzv. Urovni predéasného splatenia. Urovei pred-
¢asného splatenia byva zvyajne nastavena na pociatocnej
urovni podkladového indexu na zaciatku trvania certifikatu
a v zavislosti od nastavenia produktu méze dokonca postu-
pom Casu klesat. Vyhodou expresnych certifikatov v porov-
nani s priamou investiciou do podkladového aktiva je vopred
stanoveny, ro¢ne rastici vynos, potencidlne nizSie riziko
vdaka dodato¢nému ochrannému mechanizmu - bariére
a taktiez moznost kazdoroéného predc¢asného splatenia
pred konecnym dnom splatnosti. Inteligentné nastavenie slo-
venskych emisii expresnych certifikatov zabezpecilo okrem
atraktivneho vynosu, ktory vysoko prevysoval inflaciu v euro-
zone, aj 100 % uspesnost vSetkych 32 predéasne splatenych
expresnych certifikatov. Vykonnost expresnych certifikatov
v mnohych pripadoch prekonala aj vykonnost podkladového
aktiva, na ktorom boli zaloZené a priemerné trvanie investicie
od emisie do pred¢asného splatenia bolo 1,5 roka. Tabul-
ka 2 zobrazuje priemerny rocny vynos a priemerné trvanie
vSetkych splatenych expresnych certifikatov vydanych pre
privatne bankovnictvo Tatra banky v porovnani s inflaciou
v eurozéne za rovnaké obdobie.

Tabulka 2

Priemerny vynos/
hodnota, p. a.

Expresné certifikaty v EUR 6,68 % p. a.
Expresné certifikaty v USD 8,97 % p. a.
Expresné certifikaty v PLN 8,98 % p. a.
Expresné certifikaty v CZK 8,00 % p. a.
Inflacia, eurozéna 2,57 % p. a.

Stav k: 17. 5. 2023, pozorovanie od 1. 1. 2015 do 2. 5. 2023
Zdroj: www.raiffeisenzertifikate.at, Bloomberg, Inflacia: CPTFEMU Index

Certifikaty predstavuju inovativnu alternativu oproti tradic-
nym investi¢nym nastrojom. Spravne nastavenie parametrov
certifikatu mdze predstavovat potencialne nizSie riziko a vys-
§i vynos v porovnani s priamou investiciou do podkladového
aktiva. Certifikaty v porovnani s tradi¢nymi investiciami vedia
profitovat nielen na rastucich, ale dokonca aj stagnujucich
¢i klesajucich trhoch. Preto Raiffeisen Certificates v spolu-
praci s Tatra bankou pravidelne emituje certifikaty, ktoré od-
zrkadluju aktuélne investiéné prostredie a potreby klientov
naprie¢ celym spektrom rizikovej tolerancie - od konzerva-
tivnych klientov, ktorych cielom je maximalizacia bezpec-
nosti, az po dynamickych investorov, ktori s zamerani na
maximalizaciu vynosu.

Okrem vytvarania investicnych certifikatov poskytuje Raif-
feisen Certificates aj komfortny pred- a popredajny servis.
Samozrejmostou je transparentnost, teda moznost sledovat
aktualnu trhovu cenu investicie a permanentna likvidita, kto-
ra dava investorom istotu, Ze vedia svoj certifikat odpredat
kedykolvek pred skoncenim jeho trvania.

Autor je generalny riaditel’ Raiffeisen Bank International
AG Slovak Branch.

1 Raiffeisen Certificates je znackou Raiffeisen Bank International AG.

,
IS
d

an

,
b

/

M
)

INMVeSIC

o
)

OVEL

)

Q)



Text: Richard Zpévak

Viac ako dekadu sme sa stretavali s nulovymi trokovymi
sadzbami. Konzervativni investori nemali takmer Ziaden
vynos v pripade nizkorizikovych aktiv a vdaka extrémnej
likvidite na trhu dosahovali vynosy niektorych dlhopisov
dokonca zaporné hodnoty. Takyto typ investora sa musel
danej situacii prisposobit a vacésina tak siahla po realitnych
investiciach. Tieto investicie su oblUbené aj pre svoju hma-
tatelnost, kedZe investovanie do akcii alebo inych tried ak-
tiv m6ze byt pre urcitd Cast investorov az moc abstraktné.
Realitné investicie patria medzi alternativne investicie, ktoré
nekopiruju vyvoj akciovych a dlhopisovych trhov, ¢im pred-
stavuju vhodny nastroj na rozloZenie rizika investicného
portfélia.

1. Podielove fondy

Prvou moznostou investovania do realit je nakup podie-
lovych listov realitného fondu. Vyhodou tychto fondov je
ziskany podiel na portféliu aj v pripade investovania nizSej
sumy, na rozdiel od kipy samotnych nehnutelnosti vo fon-
de, ktorych ceny sa pohybuju v desiatkach milionov. Navy-
Se sa investor nemusi starat o zabezpecovanie najomnikov

a prevadzkové otazky. Investori sa ¢asto zamyslajy, &i je lep-
Sie investovat do realitného fondu, alebo si kupit nehnutel-
nost. Okrem niz8ej minimalnej investicie hovori v prospech
realitného fondu aj diverzifikacia portfélia. Ta sa méze tykat
typu prenajimanych priestorov (napr. kancelarie, obchodné
priestory, logistika), lokality ¢i orientacie na najomcov z naj-
roznejSich odvetvi hospodarstva. Spravcovska spolo¢nost
sa stard o spravu fondu vratane manazovania najomcov
s ohladom na udrZiavanie ¢o najvy$sej obsadenosti nehnu-
telnosti vo fonde. Realitné investicie slUzia aj ako nastroj na
zachovanie reélnej hodnoty v ase inflacie, najméa z dévodu
naviazania ceny najmov z nehnutelnosti vo fonde na infla-
ciu. Takato investicia sa da spravidla zlikvidnit v priebehu
par mesiacov.

2. Real Estate Investment
Trust

Ide o Specializovany realitny fond alebo trust, ktory vlastni,
prevadzkuje alebo financuje nehnutelnosti vytvarajuce pri-
jem. Vacsina REIT je obchodovana na burze podobne ako
akcie, a preto nie je problém s ich likviditou. Aby si spolo¢-



nost udrzala status REIT, musi spifiat niekolko podmienok.

Medzi tie zakladné patria:

- minimélne 75 % investovanych aktiv musi byt do nehnu-
telnosti, hotovosti alebo americkych Statnych dlhopisov,

- minimélne 75 % hrubého prijmu musi pochadzat z pre-
najmov, Urokov z hypoték alebo predaja nehnutelnosti,

- minimalne 90 % zdanitelného prijmu musi byt vyplatené
akcionarom vo forme dividendy.

REIT podlieha ovela vacsej volatilite v porovnani s realitnymi
fondmi. Prepady mdzu presahovat aj 30 %, o by pre klasic-
kého konzervativneho investora bolo nepredstavitelné. Sa-
mozrejme, v pripade pozitivneho vyvoja méze zhodnotenie
niekolkonasobne presiahnut vynosy konzervativnejsich po-
dielovych fondov. Najvacésie REIT spolo¢nosti su zo Sever-
nej Ameriky, kde vlastnia viac ako 535-tisic nehnutelnosti
s celkovymi aktivami presahujucimi 4,5 biliéna USD.

3. Priama investicia
do Real Estate spoloCnosti

Daldou moznostou investicie do realitného sektora je pria-
my nakup akcii, dlhopisov alebo podielov vybranej spolo¢-
nosti. Tak ako pri spomenutom podielovom fonde aj tu je
moznost investovania uz od mensich sum. Samozrejme,
kedZe ide o portfolio jednej spolocnosti, diverzifikacia je
ovela mensia ako v pripade Siroko rozlozenych fondov ale-
bo trustov, a preto by sme mali pocitat aj s vySsim rizikom.

4, Nakup konkrétng)
nehnutelnosti

Preferovanou moznostou je aj priama investicia do nehnu-
telnosti, teda nakup bytu, domu ¢i rekrea¢nej nehnutelnos-
ti. Na Slovensku je tento spésob investicie velmi popularny,
jednak pre hmatatelnost tejto investicie, ale aj vdaka prud-
kému narastu cien nehnutelnosti v poslednych rokoch. Na

rozdiel od predchadzajucich moznosti, pri priamom nakupe
nehnutelnosti treba pocitat so sumou ¢asto aj v stovkach
tisicoch. Ak investor nema tolko prostriedkov, méze na to
vyuzit hypotéku alebo iné typy Uverov. Samozrejme, ¢im
vyssia bude Urokova sadzba pozi¢anych prostriedkov, tym
mensi bude jeho finalny Cisty vynos. Taktiez takuto inves-
ticnu nehnutelnost spravidla nemozno spenazit zo dna na
den, preto hovorime o nizSej likvidite. Na druhej strane je
takato investicia menej volatilna v porovnani s REIT alebo
inymi klasickymi akciami. Taktiez nehnutelnost mézeme
prenajimat a ziskat tak dalSi zdroj prijmu, podobne ako di-
videndy pri akciach. Vynos teda nemusi byt dosiahnuty len
rozdielom medzi nédkupnou a predajnou cenou. V posled-
nych rokoch investori ¢asto zabudaju, ze ani nehnutelnosti
nie su perpetuum mobile, ktoré len rastd a generuju vynos.
Staci si spomenut na hypotekarnu krizu, ked priemerna
cena nehnutelnosti na Slovensku klesala od roku 2008 az
do roku 2015. Celkovy pokles za toto obdobie predstavoval
viac ako 20 % a trvalo 10 rokov, kym sa cena za Stvorcovy
meter dostala na pévodnu Uroven. Z pohladu diverzifikacie
rizika je lepSie vlastnit niekolko nehnutelnosti, napriklad
prostrednictvom fondov alebo trustov a neniest riziko len
jednej nehnutelnosti.

Privatne bankovnictvo Tatra banky prinasa svojim klientom
niekolko realitnych investicnych moznosti, ¢i uz v podobe
diverzifikovaného realitného fondu od Tatra Asset Manage-
mentu, mozZnosti spolupodielat sa na vynosoch obchodné-
ho centra Aupark v Bratislave aZz po pomoc s nakupom ale-
bo predajom nehnutelnosti zabezpecenl vdaka externym
partnerom.

Ci uz sa rozhodnete pre fond, trust, alebo priamu investiciu,
radi s vami prekonzultujeme najvhodnejSie moznosti pre
Vas.

Autor je privatny bankar - senior Tatra banky.
Zdroj:

www.nbs.sk
www.reit.com/data-research/data/reits-numbers
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Hovori sa, ze ten, kto pozna
minulost, je pripraveny
porozumiet buducnosti.

Ak by sme sa pozreli do
minulosti, videli by sme zlato
ako uchovavatela hodnoty.

Ako spbsob, ktorym do relativne malého obsahu vieme
ukryt neskutocné bohatstvo. Stacilo by sa ndm pozriet na
nie také davne obdobie, v ktorom si udia nechavali vyrabat
zlaty chrup, aby mali svoje bohatstvo vzdy pri sebe. Nevideli
by sme umysel zarobit v kratkom ¢ase na raste jeho hod-
noty. Naopak, cielom je mat ,zlatu rezervu®, ktora maijitelovi
uchovava kupyschopnost urcitej ¢asti majetku aj napriek
vojnam, hospodarskym recesiam ¢&i Statnym prevratom. In-
vestiéni magovia ¢i portfoliovi manazéri hovoria, Ze fyzické
zlato by malo tvorit do 10 % majetku. Samozrejme, je na zva-
Zeni investora, ¢i bude zlatu déverovat a zabezpedi si tak
svoju vlastnu ,zlatd rezervu®. No ak sa pozrieme do minulos-
ti, bolo zlato niekedy bezcenné?

Od mediciny po oviadnutie
sveta

Zlato bolo pred tisickami rokov povaZované za drahy a uni-
katny kov. Kov pridavajdci svojmu majitelovi status a posta-
venie v spolo¢nosti a tieto vlastnosti si uchovalo dodnes.

Zacalo sa to v Indii zhruba 4- - 5-isic rokov pred n. |,
ked sa zlato prvotne pouzivalo ako primes do niektorych
lieCiv v medicine. Ako ¢as plynul, zlato sa postupne obja-
vovalo vo velkych riSach ako v Sumerskej, Provincii Chu
v Cine, Egypte &i Rimskej ri$i. Medicinske vyuzitie zlata
bolo postupne doplnené dekoracnym vyuzitim na zdobe-
nie réznych predmetov od ritualnych nddob, masiek, zbrani
¢i hrobov. Samozrejmé boli ruéne vyrabané Sperky, ktoré
jednak okraslovali viadcov, ale aj poukazovali na ich posta-
venie v spolo¢nosti. Hodnovernym prikladom su vyzdobe-
né hrobky egyptskych faraénov. Konkrétne hrobka faradna
Tutanchamona bola najdena v roku 1922 a jej vnutro po-
zostavalo z roznych zlatych predmetov. Samotny vnutorny
sarkofag Tutanchamona je z Cistého zlata a vazi viac ako
110 kilogramov.

Zlato v podobe minci nedalo na seba dlho ¢akat. Po po-
Ciatoénom pouzivani zlatych plieskov, kociek (v Cine pod



nazvom Ying yuan) a tehli¢iek prisli na rad aj prvé zlaté min-
ce. Tie boli vyrazené zhruba v 6. storoci pred n. I. v oblasti
Lydie, na dnesnom Gzemi Turecka. Zo zaciatku sa pouzivali
ako uchovavatelia hodnoty a boli ulozené v pokladniciach.
Na rozdiel od rozsirenejSich striebornych minci neboli zlaté
mince v obehu. Priekopnikmi v pouzivani zlatych minci boli
Perzania a ich zlaté dareiky. Porovnatelnou ,zlatou moc-
nostou bolo Kartago. Postupom ¢asu sa aj v Eurdpe presa-
dzovali zlaté mince. Prispelo tomu rozSirovanie sa Rimskej
riSe po vtedy zndmom svete a postupna razba tzv. rimskych
aureusov.

Dalsimi storodiami si zlato upevnilo svoje postavenie ako
najhodnotnej$i kov a zac¢alo sa objavovat v réznych podo-
bach. Vo Florencii sa v 12. storo&i zacali razit dukaty, ktoré
pretrvali storo¢iami aZz po Rakusko-Uhorsko, kde sa aktivne
pouzivali. Svedéi o tom aj nélez KoSického zlatého pokladu.
Ten obsahuje 2 920 kusov zlatych minci, ako aj zlatu retaz,
ktorych pévod siaha do roku 1402. Mince sa postupne za-
¢ali razit po celej Europe od Francuzska (franc), Nemecka
(gulden), Anglicka (florin) az po Spanielsko (pistole) &i Rus-
ko (imperial).

/lato pohodine do vasich

rak

Tatra banka bola prvou bankou, ktora umoznila od roku
2009 svojim klientom nakupovat zlato priamo z rakuskej
mincovne Miinze Osterreich AG vo Viedni. Mince Wiener
Philharmoniker, ako aj tehli¢ky réznych hmotnosti sa tam
vyrébaju v tej najvyssej rydzosti a kvalite 999/1000. Tatra

banka tak klientom zjednodusila spésob nakupu, a to hlav-
ne odstranenim réznych sprostredkovatelov.

V pripade, ak by sa klient rozhodol pre predaj svojho zlata,
Tatra banka od neho spatne odkupi fyzické zlato, ktoré si
cez Tatra banku v minulosti nakupil. V pripade drzby zlata
mimo Tatra banky sa pred procesom spatného odkupenia
overuje pbévod zlata. Vyhodou pri nakupovani a spatnom
odpredavani zlata je, Ze v tychto pripadoch nie je uplatho-
vana dan z pridanej hodnoty, ako aj dan zo zisku na hod-
note zlata.

Fyzické zlato a zlaté cenné
oapiere

Zlato v podobe investicie je dostupné v réznych formach. Fy-
zické zlato je dostupné v podobe investi¢nych zlatych minci,
tehliciek, pripadne zlatych Sperkov. Hmotnost zlatych minci
sa udava v trojskych unciach. Jedna trojska unca zlata vazi
31,103 gramu zlata. Naopak, hmotnost zlatych tehliiek sa
udéva v gramoch a su dostupné od 1-gramovych tehliciek
po 1-kilogramové tehlicky. Kvalita zlata sa udava v karatoch,
resp. podla jeho rydzosti. NajrydzejSie je 24-karatové zlato,
ktoré sa oznacuije aj kvalitou 999/1000.

Na finanénych trhoch existuju aj rézne cenné papiere, kto-
rych hodnota kopiruje cenu zlata. Jednym z prikladov su
ETF fondy, teda Exchange Traded Funds. Vyhodou tohto
typu investicie su nizsie naklady, pretoZe investor reélne ne-
drzi v rukach zlato a nemusi ho nikam ulozit a poistit proti
kradezi. Vyhodu predstavuje aj rychla moznost odpredaja
takéhoto cenné papiera, teda likvidita. AvSak investor realne
nevlastni fyzické zlato, ale iba cenny papier a vo vaésine pri-
padov si nemdze uplatnit zamenu cenného papiera za zlato.

Pricad nudze alebo darcek

Fyzické zlato je v krajnych pripadoch (worst case scenarios)
mozné vyuzit hned niekolkymi spdsobmi. V pripade vojny
alebo prevratu sa so zlatom da manipulovat a nie je ukotve-
né k nicomu a nikomu v porovnani napriklad s nehnutelnos-
tami. Majitel' zlata méze so zlatom bez obmedzeni cestovat.
Zlato mu poskytne zdroj majetku, za ktory si bude moct
zabezpecit na Zivot to, o bude potrebovat. Zlaté tehlicky,
ako aj mince su pomerne lahko delitelné. Preto ich maji-
tel nebude mat problém s ich rozdelenim na mensie Casti.
V porovnani s inymi investiciami sa cena zlata v krizovych
situaciach mnohonasobne zvysuje.

Mince a tehlicky mnoho investorov nakupuje aj ako dar¢e-
ky pre rodinnych prislugnikov. Na jednej strane uchovavaju
hodnotu a zo sentimentalneho hladiska su po nejakom ¢ase
peknou spomienkou na blizku osobu.
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Graf bol zostaveny 9. 8. 2020 a poukazuje na vyvoj ceny zlata (trojskej unce v USD) od 1. 9. 1971 do 7. 8. 2020 (zdroj: Federal Reserve bank of St.Louis, Bureau of Labor Statistics).

VWO ceny zlata za
obdobie od roku 2016
do roku 2020

Zlato je vhodnym doplnkom do portfélia. AvSak je s nim spo-
jena aj urcita miera rizika. Na jednej strane sa zlato tazi ¢o-
raz naro¢nejsie a jeho objem na svete sa znizuje, ¢o by malo
viest k rastu jeho ceny. Na druhej strane mdze cena zlata
z kratkodobého hladiska vyraznejSie menit svoju hodnotu
(napr. zlaty boom od roku 2008, v ktorom sa zlato dostalo
z Urovne 800 americkych dolarov za trojsku uncu na 1 800
a nasledne postupne klesalo na uroven 1 000 americkych
doléarov). V porovnani s investiciami s dividendovymi vynos-
mi, pripadne s kupénovymi vynosmi, zlato investorovi nepri-
nasa ziaden urok. Preto je dolezité brat zlato ako dlhodoby
doplnok do portfélia, ktorého zastupenie by nemalo pre-
siahnut 10 % majetku investora.

V roku 2016 sme sa pozerali na graf, na ktorom sa cena
1 trojskej unce rovnala zhruba 1 300 dolarom. Na grafe vys-
Sie moéZeme vidiet vyvoj ceny zlata doplneny o obdobie me-
dzi rokom 2016 a 2020 (cena za 1 trojsku uncu k 7. 8. 2020
v americkych dolaroch). Vidime, Zze sa cena zlata v tomto
sledovanom obdobi pohybovala v rozmedzi od 1 100 dola-
rov po 1 350 dolarov. Dané obdobie nebolo charakteristické
recesiou, resp. v tomto obdobi sa nenachéadzal ,spustac”
rastu ceny zlata. Ak sa pozrieme na vyvoj hodnoty inflacie,
vidime, ako sa postupne znizZila v obdobi od roku 2016 do
2020 z priemernej Urovne 2,5 percenta na uroven 0,6 per-
centa (hodnota inflacie za jun 2020). M&Zeme tak usudit, Ze
cena zlata nekoreluje s vyvojom inflacie. Je to tak v tomto
obdobi, ako aj pocas financnej krizy v roku 2008. Pri¢inou
je cielené zameranie investorov na nakup zlata pocas tychto
obdobi.

Ako sme uviedli uz skér v ¢lanku, zlato historicky sluzi ako
uchovavatel hodnoty. MéZeme usudit, Ze dopyt po zlate sa
zvySuje v obdobiach recesie, ako aj v krizovych ¢asoch (voj-
na, uzatvaranie hranic v désledku chordb a pod.). Prave po-
sledné zmienované udalosti sme po dlhom obdobi ,pokoja“
zacali zazivat. Rok 2020 sme mohli charakterizovat ako zau-
jimavy, kedZe sme si presli akciovym rastom pocas zaciatku
roka. Nasledne sme prezili nieco, ¢o tu nebolo 100 rokov,
a to Giastocné uzavretie svetovej ekonomiky v désledku Sire-
nia choroby COVID-19, €o vyustilo do celosvetovej pandémie.
Uzavretie ekonomik malo za nasledok poklesy akciovych in-
dexov o 30 az 40 percent, kedZe na akciovom trhu nastali
vypredaje v obavach zo Sirenia choroby. Ceny sa znizovali aj
pri inych aktivach, akymi st rozne meny, drahé kovy, dlhopisy
a pod.

V désledku paniky na akciovych trhoch oslabila v obdobi
marca 2020 aj cena zlata. Tento pokles mdzeme pripisat
vSeobecnému poklesu na vSetkych typoch aktiv. AvSak
nasledny obrat v cene zlata je logicky tomu, ¢o sa zatvore-
nim ekonomik vo svete docielilo. Prvotna panika sa ¢asom
zmenila na postupné zatvaranie vyrobnych zavodov, letisk
aréznych inych typov preprav, az sa niektoré krajiny uzatvorili
natolko, Ze ludia smeli ist na nakup len vo vybranych ¢asoch.
Takéto opatrenia sa logicky podpisali na postupnom raste
nezamestnanosti po celom svete (napr. v Spojenych Statoch
americkych z 3,5 na 15 %), pumpovani nekrytej likvidity do
obehu centralnymi bankami (napr. Eurdpska centrélna ban-
ka postupne do obehu uvolnila balik vo vyske 750 miliard
eur), alebo dokonca v niektorych krajinach do nelogického
prehliadania zavaznosti ochorenia COVID-19. Aj tieto dosled-
ky paniky a pandémie zapricinili to, Ze zlato sa od 18. marca
2020 postupne vysplhalo z Grovne 1 477 dolarov za 1 troj-
skU uncu na 2 032,56 doléara za 1 trojsku uncu (7. 8. 2020).
Narastlo o 37,5 percenta. Zaujimavé ohodnotenie rizika a ne-
istoty vo svete, nemyslite?
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Zdroj: Federal Reserve bank of St.Louis, Bureau of Labor Statistics

VWWoJ ceny zlata v obdobl od
roku 2020 po sucasnost

Rok 2020 pokracoval po prepuknuti pandémie v Style zvySo-
vania Statnych deficitov, uvolfiovania ekonomik centralnymi
bankami, ako aj rozpadu rokmi zabehnutych odberatelsko-
-dodavatel'skych retazcov. Ekonomicky rast v roku 2021
vestil ,lepSie* asy a pomalé oZivenie globalnej ekonomiky.
Tfiom v oku sa nam na dlhSie obdobie stala inflacia, pojem,
ktory sme tu od roku 2010 priamo nevnimali (po¢as obdo-
bia od roku 2010 do 2020 bola priemerna ro¢na inflacia
vo svete na Urovni 1,88 %). Rast cenovej hladiny je zdravy
a podmienuje rast celej ekonomiky. Samozrejme, pri nad-
priemernom raste cenovej hladiny vzniké tlak na rast miezd,
ceny penazi a pod. Vidime, Ze centralne banky tak v Euré-
pe, ako aj v Amerike, ale aj v Anglicku, Austrdlii a po celom
svete zacali zvySovat sadzby, aby tymto spésobom bojovali
proti rastu inflacie. Na porovnanie uvedieme, Ze sme sa od
roku 2021 dostali zo sadzby 0,25 % na aktualnu sadzbu pre
americky dolar na drovni 5,25 %. V eurépskych koncinach
sme narastli na depozitnej sadzbe z minus 0,50 % v roku
2020 na aktualnu uroven 3,50 %. V tomto obdobi by sme
si povedali, Ze ,tromfnat” celosvetovd pandémiu bude v na-
sledujucom obdobi tazké az nedosiahnutelné. Avsak nastal
februar 2022 a Rusko napadlo Ukrajinu a svet ostal v Soku.

Ako reagovalo zlato na ,otocenie” ekonomiky a rast inflacie,
resp. vojnu na Ukrajine? Pozrite sa na graf vyssie, ktory od-
raza vyvoj inflacie od roku 2020 po april 2023.

Na grafe vidime pohyb ceny zlata v roku 2020 v désledku
neistoty z pandémie COVID-19. ,Ustalenie” celosvetovej
pandemickej situacie malo za nasledok pokles ceny zlata
na urovni okolo 1 750 dolarov za uncu. Rast inflacie po-
kracoval a zlato svojim pohybom na vyvoj inflacie nereago-
valo. Ako sme uz uviedli skor, zlato je vyhladavané hlavne
pri obdobiach neistoty. Za takyto stav méZzeme povazovat
zacatie vojny na Ukrajine, ¢o spdsobilo dopyt po zlate, Svaj-
Ciarskom franku a hotovosti. Vidime, Ze v obdobi od konca

februara 2022 zlato prvotne narastlo v dosledku neistoty
z vojny, ale pomerne skoro korigovalo svoju cenu na uroven
okolo 1 640 dolarov za uncu. Cena Zltého kovu bola opéat
pod nakupnym tlakom v désledku rastucej neistoty z ener-
getickej krizy v septembri 2022. VysSka inflacie sa zacala
lamat a mierne korigovat v polovici minulého roku (inflacia
v USA). Je vidiet, Ze aktuéalny rast ceny zlata sa nezastavu-
je z viacerych faktorov. Neistota na Ukrajine, neistota stavu
medzi Cinou a Taiwanom, pomaly ekonomicky rast vo sve-
te, pokracujuce utahovanie menovych opaskov centralnymi
bankami, rast ceny Uverov a na to nadvazujuci postupny
pokles cien nehnutelnosti... A takto by sme mohli pokraco-
vat dalej.

Samozrejme, nikto nevie, aky bude dalsi priebeh vyvoja
ceny zlata a svetovej ekonomiky. Co iste vieme povedat, je
to, Ze zlato je stabilnym prvkom portfélia rozumnych investo-
rov po celom svete. Ak nad zlatom uvazujete, poradte sa so
svojim privatnym bankarom, ktory vam rad odpovie na vase
otazky. Je na vas, ¢i sa rozhodnete pre jednorazové, alebo
pravidelné nakupy zlata.

Autor je privatny bankar senior Tatra banky.

Zdroj:

http://geology.com/usgs/gold/
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Déta ku grafom (cena zlata, ako aj inflacia):

Cena zlata: https://fred.stlouisfed.org/series/GOLDAMGBD228NLBM

Inflacia: http://www.usinflationcalculator.com/inflation/historical-inflation-rates/
http://www.dollartimes.com/inflation/inflation.php?amount=1&year=1971
http://www.macrotrends.net/1333/historical-gold-prices-100-year-chart




Ing. Zuzana Kamienova

Aplikacia vo vaSom mobilnom
telefone, vdaka ktorej
pohodine najdete ponuky zo
sveta luxusu - staci si vybrat
to, Co vas z nasej atraktivnej
selekcie zaujima.

Budovanie vztahu privatnych bankarov s klientmi privatne-
ho bankovnictva je pre nas velmi dolezité. Zaroven je pre
nas potesenim aj to, Ze sme boli pritomni pri vzniku novych
obchodnych vztahov medzi vami - klientmi. Preto sa u nas
zrodil ndpad podporit moznost interakcie nasich klientov pri
zachovani maximalnej diskrétnosti.

Sme nesmierne radi, Ze po UspeSnom uvedeni a aplikova-
ni do praxe projektov Art Consulting a Reality sme priniesli
nasim klientom aj nieco inovativnejSie. Nasa aplikacia pre
smartelefény s nazvom AllExclusive je uz niekolko rokov
velmi oblibena. Pomocou tejto aplikacie chceme aj nadalej
spajat vas - nasich klientov.

Cielom aplikacie AllExclusive je moznost pohodine a dis-

krétne ponuknut alebo nakupit tovar, respektive sluzbu lu-

xusného charakteru z oblasti:

umenia - Art Consulting,

realit - rodinné domy, vily, stavebné pozemky, byty, kance-
larske priestory,

mody - kabelky, luxusné oblecenie, topanky,

motorizmu - moderné auté aj veterany,

luxusu - nabytok, hodinky, Sperky,

cestovania - krasne hotely a zaujimavé exotické destinacie,

zdravia a krasy - centra zdravia, stomatologické centra,
salony krasy,

Sportu - tenisova akadémia, hokej, golf,

gastra - delikatne jedlo a vinko,

poradenstva - Private rent™, investi¢na platforma Crowd-
berry, médne poradenstvo.

Novinky v poradenstve su danové poradenstvo, ¢oraz po-
pularnejsi digitalny concierge, poistny audit a spolupraca
s pravnickymi kancelariami - ochrana rodinného majetku.
Ak vas zaujala niektora z ponuk alebo, naopak, mali by ste
zaujem podelit sa 0 svoju ponuku s klientmi privatneho ban-
kovnictva, nevahajte a kontaktujte privatneho bankara, ktory
vam rad poskytne bliZSie informécie.

Autor je privatny bankar - senior Tatra banky.



Poistny audit
Tatra banky

Text: Pavol Durkovi¢, Martin Valach

Na nadobudnutie majetku a dosiahnutie nad$tandardnej
Zivotnej Urovne je vo vacsine pripadov potrebné vynaloZit
velkd davku nasadenia, prace a Casu. Bohuzial, vplyvom
neoCakavanej nahodnej udalosti je mozné o ¢ast majetku,
resp. Zivotnej Urovne prist v relativne kratkom case. Preto
je doélezité mysliet dopredu na zabezpecenie rizik formou
vhodnych poisteni. Verime, Ze patrite k tym, ¢o v minulosti
na tdato problematiku mysleli a zabezpecili ste sa proti moz-
nym rizikam. Mat komplexny prehlad o vSetkych uzavretych
poistkach a potencialnych rizikach, na ktoré je potrebné
mysliet, nie je vébec jednoduché. A prave preto v ponuke
sluzieb privatneho bankovnictva nechyba ani sluzba zame-
rané na tuto problematiku, ktorou je Poistny audit.

Preco audit poistenia”?

* Poistenie sa uzatvara na dlhu dobu a klient straca pre-
hlad o svojich zmluvach

* Klient ma poistky v réznych poistovniach, o komplikuje
ich manazovanie

* Klient svoje poistenia neaktualizuje, a tak ¢asom nepo-
skytuju potrebnu ochranu

e Takuto sluzbu podla dostupnych informacii neposkytuje
Ziadna banka

Co Klientovi pondkame?

* ,Upratanie” v existujucich poistnych zmluvach klienta

* Asistenciu pri dohladani chybajucich zmluv alebo vyzia-
dani od poistovne

¢ Analyzu existujucich poistiek, ich efektivnosti a pokrytia
potrebnych oblasti

¢ Presunutie vhodnych zmlav do jednej poistovne a pod
starostlivost jedného Specialistu

¢ Optimalnu poistnu ochranu, Upravu existujdcich zmluv
a uzatvorenie novych + nasledny servis

¢ Maximalne dostupné zlavy, ktoré Uniga poistoviia posky-
tuje najlepsim klientom

Dalsie informacie vam poskytne vas$ privatny bankar a v pri-
pade zaujmu vam dohodne aj stretnutie so Specialistom
UNIQA poistovne.

Autori produktovy manaZér a privatny bankar - senior
Tatra banky.
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Spravna rada banky Kathrein Privatbank, zlava Wilhelm Celeda, CEO, Harald Holzer a Stefan Neubauer.

KATHREIN

Kathrein e
Privatbank

- najosobnejsia
skusenost so
spravou majetku

Text: Spolupraca Tatra banka - Kathrein Privatbank

Ako exkluzivny partner majetku, financovanie

Tatra banky v oblasti (zahrani¢nych) nehnutelnosti
privatneho bankovnictva pre a ponuka pristup ku
medzinarodné bankovnicke kompetencnému centru
sluzby poskytuje banka Family Konsult v oblasti
Kathrein Privatbank nastupnictva, rodinného

profesionalnu spravu podnikania a nadacie.



Sprava majetku Family Konsult

* Sprava majetku * Sluzby v oblasti

o nastupnictva
¢ Investi¢né

poradenstvo ¢ Rodinné
= a podnikatel'ské
riame sluzby

obchodovanie

. o * Sluzby pre fondy
¢ Inovativne investi¢né

rieSenia * Siet odbornikov

Banku Kathrein Privatbank, ktora sidli vo Viedni, zalozil
v roku 1924 Carl Kathrein a je jednou z veducich sukrom-
nych bank v Rakusku. Hlavné oblasti pésobenia si sprava
majetku a poradenstvo pre sukromnych, firemnych a insti-
tucionalnych klientov, ako aj nadacie. Ako 100 % dcérska
spolo¢nost banky Raiffeisen Bank International ponuka
banka Kathrein vyhody flexibilnej, nezavislej, sukromnej
banky orientovanej na sluzby a istotu stabilnej, medzinarod-
nej bankovej skupiny.

Cielom banky Kathrein je ponuknut svojim klientom ¢o najo-
sobnejSie skusenosti pri sprave majetku. Preto sa jej privatni
bankari pozeraju na tieto ciele, hodnoty a zaujmy svojich
zékaznikov velmi osobne.

Ako exkluzivny spolupracujuci partner privatneho ban-
kovnictva Tatra banky ponuka banka Kathrein Privatbank
klientom prvotriedne medzinarodné sluzby spravy majetku
priamo z Viedne.

Sprava majetku

V ramci spravy majetku vytvori banka Kathrein vlastny in-
vestiény koncept pre kazdého jedného klienta. Pritom
vam pomdzeme pri zodpovednej sprave portfélia vasho ma-
jetku s cielom uchovat a zvacsit majetok pre vas a budice
generacie. Ak nas o to klienti poziadaju, pombézeme im pri

Udrzatel'né Financovanie

investovanie L
* Lombardné uvery

» Udrzatelnost
z presvedcenia -
nase podnikové
hodnoty s korefmi
v udrzatelnosti

* Hypotekarne Uvery
na byvanie

« Specialne Uvery

¢ Odborné vedomosti
z udrzatelného
investovania

« Siroké spektrum
produktov

* Spolupraca
s certifikovanymi
partnermi

najdeni udrzatelnych investi¢nych rieSeni, vyvoji vlastnych
investi¢nych stratégii a ukdzeme im, Ze investovanie v sula-
de s ESG a atraktivne vynosy idu ruka v ruke.

Ako Speciélnu sluzbu vam pontkame pristup k naSmu pria-
memu obchodovaniu a sme profesionalnym a spolahlivym
partnerom pri spracovani objednavok a transakcii.

Neustale sa snazime poskytovat svojim klientom inovativne
investi¢né rieSenia v niekolkych oblastiach majetku vratane
ponuky pristupu na sukromné trhy prostrednictvom nasej di-
gitalnej platformy Kathrein Private Markets Platform.

Uverovanie

Pokial ide o potreby medzinarodného uverovania, mozu
klienti sluzieb privatneho bankovnictva Tatra banky vyuzit vy-
hody flexibility exkluzivneho partnerstva s bankou Kathrein
Privatbank. Cielom banky Kathrein Privatbank je poskytnut
na mieru $ité rieSenie, ktoré vyhovie vasim konkrétnym po-
trebam MébZete si vybrat z nasledujucich finanénych sluzieb.

Medzinarodné hypotekarne uvery vam poskytuji moz-
nost financovat nehnutelnosti kdekolvek na svete. Nase fi-
nanéné portfélio v su¢asnosti zahffia okrem iného nehnutel-
nosti v Rakusku, USA, Anglicku, Nemecku, vo Francuzsku,
v Spanielsku a v Ceskej republike.

NasSe rieSenia pre $pecialne uvery vam okrem toho umoz-
nia kolateralizaciu vasich finanénych potrieb pomocou Si-
rokej palety aktiv, ako napriklad vino, umenie, vzacne kovy
alebo diamanty. Kazdy pripad sa preskima samostatne
v spolupraci s odbornikmi, a preto vyZaduje nejaky ¢as rea-
liz&cie v trvani miniméalne troch mesiacov.

Okrem toho mozete vyuzit vyhody nasej ponuky lombard-
nych Gverov, ktord zahfia moznost strednodobého az dlI-
hodobého uveru na financovanie ndkupu cennych papierov
alebo inych aktiv prostrednictvom kolateralizacie cennych
papierov.

Dal$ie informacie o nasej ponuke najdete na webovej stran-
ke (www.kathrein.at) alebo mézete kontaktovat svojho privat-

neho bankéra v Tatra banke.

Autor - Kathrein Privatbank.




VSeobecné upozornenie: Subor informécii obsiahnuty v tomto dokumen-
te (dalej len ,Informécie”) nie je navrhom, verejnym navrhom na uzatvorenie
zmluvy, ¢astou zmluvy, pokynom, marketingovym oznamenim, investicnym
poradenstvom, investicnym odporucanim, vyhlasenim verejnej obchodnej
sutaze, verejnym prisfubom, verejnou ponukou alebo vyzvou na upisanie
cenného papiera v zmysle vSeobecne zavaznych pravnych prepisov platnych
na Uzemi Slovenskej republiky. Tieto Informécie maju vyhradne informativny
charakter a nenahrédzaju nevyhnutnt odbornu starostlivost v oblasti poskyto-
vania investi¢nych slyzieb. Tatra banka, a.s., so sidlom HodZovo nédmestie 3,
811 06 Bratislava 1, ICO: 00 686 930, DIC: 2020408522, zapisana v Obchod-
nom registri Okresného stdu Bratislava |, oddiel Sa, viozka Cislo 71/B (dalej
len ,Tatra banka, a.s.”) pri spracovani Informécii postupovala s maximalnou
starostlivostou, a to najma pri vybere Informéacii z verejne dostupnych zdro-
jov, ktoré pouzila pri spracovani Informécii. Tatra banka, a.s., nezodpoveda za
Uplnost a presnost poskytovanych Informécii ani za ich nespravne pouzitie a
aplikaciu. Pouzitim Informécii uvedenych v tomto dokumente nevznika pravo
na nahradu pripadnej Skody alebo jej Casti. Vyjadrenia a stanoviska prezento-
vané v ramci Informacii sa nemusia zhodovat s vyjadreniami a stanoviskami
Tatra banky, a.s., ani inych subjektov. V pripade, ak st medzi Informéciami
uvedené aj udaje o vykonnosti akéhokolvek finanéného nastroja, ¢i uz v mi-
nulosti, alebo ako odhad do buducnosti, potom Tatra banka, a.s., upozorfiuje
na skutocnost, Zze nejde o spolahlivy ukazovatel o vykonnosti v buducnosti.
Obsah tohto dokumentu nebol skontrolovany Ziadnym orgdnom dohladu.
Klientom sa odportc¢a postupovat s primeranym uvazenim vo vztahu k In-
forméciam uvedenym v tomto dokumente a v pripade akychkolvek pochyb-
nosti vo vztahu k Informéaciam uvedenym v tomto dokumente odporu¢ame
klientom, aby sa poradili s prislusnymi odbornikmi. Dafovy rezim zavisi od
individualnej situacie klienta a v budicnosti sa méze zmenit. Spristupnenie
Informacii obsiahnutych v tomto dokumente sa riadi pravnym poriadkom Slo-
venskej republiky. Tatra banka, a.s., ani dalsie subjekty, ktorych produkty a
sluzby mozu byt spomenuté v ramci Informécii, nezodpovedaju za moznost
pouzitia tychto produktov a sluzieb mimo Uzemia Slovenskej republiky a
taktiez nezodpovedaju za to, ¢i pouzitie tychto Informécii je v stlade so z&-
konmi alebo s inymi vSeobecne zavaznymi pravnymi predpismi inych krajin.
Akékolvek preberanie Informécii uvedenych v tomto dokumente je povolené
bez predchéadzajuceho pisomného sthlasu Tatra banky, a.s., len v rozsahu
zakonnej licencie v zmysle zakona ¢. 185/2015 Z. z. Autorsky zakon v zneni
neskorsich predpisov. Banka v suvislosti s jej investicnymi sluzbami, investic-
nymi ¢innostami a vedIajSimi sluzbami podfa ustanoveni Zakona ¢. 566/2001
o cennych papieroch a investi¢nych sluzbach a o zmene a doplneni niekto-
rych zakonov méZze v pripade niektorych prezentovanych financnych nastro-
jov prijimat penazné a mensie nepenazné plnenia s cielom zvysit a zlepsit
kvalitu svojich sluZieb pre klientov, pricom tieto pefiazné a mensie nepenazné
plnenia pochadzaju od emitentov prezentovanych finanénych nastrojov alebo
inych tretich oséb a nebrénia Tatra banke, a.s. konat v sulade so zasadami
poctivého obchodného styku, s odbornou starostlivostou a v zaujme svojich
klientov. Autori ¢lankov mozu byt resp. su odmenovani podlia predaja pre-
zentovanych finanénych nastrojov alebo podla poskytnutia prezentovanych
investicnych sluzieb, investiénych cinnosti alebo vedlajsich sluzieb. Spésob
odmenovania zamestnancov Tatra banky, a. s. a Tatra Asset Management,
sprav. spol., a. s. nebrani konat v stlade so zasadami poctivého obchodného
styku, s odbornou starostlivostou a v zaujme svojich klientov.

Upozornenie 1: S investiciou do podielového fondu je spojené aj riziko a do-
terajsi vynos nie je zarukou buducich vynosov. Hodnota investicie do podielo-
vého fondu, ako aj vynos z nej mozu stlpat alebo klesat a podielnik nemusi
dostat spat celt investovanu sumu. Statut, predajny prospekt a dokument s
klu€ovymi informaciami pre investorov podielového fondu st verejne dostup-
né na stranke prislusného podielového fondu resp. jeho spravcu. Dokument
s klucovymi informaciami, obsahujuci poucenia a upozornenia v suvislosti
s rizikami, nakladmi a poplatkami spojenymi s investiciami v prisluSnom
podielovom fonde, je dostupny v slovenskom jazyku. Zlozenie modelového
portfélia podla jednotlivych tried aktiv a taktickéa alokacia uvedené v tomto
¢lanku vychadzaju z Udajov poskytnutych zo strany Raiffeisen RESEARCH,
ktora je organizaénym Utvarom v Raiffeisen Bank International AG, so sid-
lom: Am Stadtpark 9, 1030 Vieden, Rakuska republika, zapisanej v raktiiskom
Obchodnom registri, vlozka FN 122119 m (dalej len ,RBI*), ktora je bankou
(Uverovou instituciou) zriadenou podfa §1 rakuskeho zakona o bankach. S
investiciou do podielového fondu je spojené aj riziko a doterajsi vynos nie je
zarukou buducich vynosov. Statut, predajny prospekt a kiti¢ové informéacie
pre investorov podielového fondu su k dispozicii v pobockach Tatra banky,
a. s. v slovenskom jazyku. Do prevoditelnych cennych papierov a nastrojov
penazného trhu vydanych alebo zaruc¢enych ¢lenskym statom Organizacie
pre hospodarsku spolupracu a rozvoj mozno investovat az 100 % hodnoty
majetku v podielovom fonde. Penazné prostriedky mézu byt investované aj
do podielovych listov penaznych, dlhopisovych, akciovych a inych otvorenych
podielovych fondov. Oficialne nazvy podielovych fondov su Tatra Asset Ma-
nagement, sprav. spol,, a. s. Wealth Growth Conservative Model Fund o.p.f.,
Tatra Asset Management, sprav. spol,, a. s., Wealth Growth Balanced Model
Fund o.p.f. a Tatra Asset Management, sprav. spol., a. s., Wealth Growth Dy-
namic Model Fund o.p f., Tatra Asset Management, sprav. spol., a. s., Private
Growth o.p.f., Tatra Asset Management, sprav. spol., a. s., Private Growth 1
o.p.f. a Tatra Asset Management, sprav. spol., a. s., Private Growth 2 0.p.f.. Po-
dielové fondy vytvorila a spravuje Tatra Asset Management, sprav. spol., a. s.,
so sidlom na HodZovom nam. 3, 811 06 Bratislava. Skratka ETF predstavuje
vSeobecne zauzivané oznacenie pre Exchange Traded Funds, fondy, ktoré
zluéuju investicie od viacerych investorov na trhu a su prijaté na obchodo-
vanie na burze. ETF fondy su denne obchodované na burze podobne ako
napriklad akcie. S investiciou do ETF fondu je spojené aj riziko a doterajsi
vynos nie je zarukou buducich vynosov. Hodnota investicie do ETF fondu,
ako aj vynos z nej mozu stlpat alebo klesat a podielnik nemusi dostat spat
cell investovanu sumu. Predajny prospekt a dokument s klic¢ovymi informa-
ciami pre investorov ETF fondu su verejne dostupné na stranke prislusného
ETF fondu resp. jeho spravcu. Dokument s klti¢ovymi informaciami, obsahu-
juci poucenia a upozornenia v stvislosti s rizikami, nakladmi a poplatkami
spojenymi s investiciami v prisluSnom ETF fonde, je dostupny v slovenskom
jazyku. Odporticané rieSenia a alokacia do konkrétnych ETF fondov v ramci
modelového portfolia, st na zaklade Udajov poskytnutych zo strany Tatra ban-
kou, a.s. ETF fondy riadi spolo¢nost iShares, dcérska spolocnost BlackRock,
spravcom tychto, ETF fondov je spolocnost BlackRock Asset Management
Ireland Limited. DalSie informacie o iShares ETF fondoch st dostupné bez-
platne na internetovej stranke prislusného ETF fondu na adrese www.ishares.
com. iShares® a BlackRock” su registrované obchodné znamky spolocnosti
BlackRock, Inc. a jej dcérskych spolocnosti (‘BlackRock”) a pouzivaju sa na
zaklade licencie. BlackRock neposkytuje Ziadne vyhlasenia ani zaruky tyka-
juce sa vhodnosti investovania do akéhokolvek produktu alebo pouzitia akej-
kolvek sluzby pontkanej Tatra bankou, a.s.. Spolocnost BlackRock nenesie
Ziadnu zodpovednost v suvislosti s riadenim, marketingom, obchodovanim
Elebo predajom akychkolvek produktov alebo sluzieb pontkanych Tatra ban-
ou, as.

Upozornenie 2: S investiciou do investicnych certifikatov alebo obdobnych
cennych papierov vydanych v zahranici je spojené aj riziko a doterajsi vynos
nie je zarukou buducich vynosov. Hodnota investicie do investicného certi-
fikatu alebo obdobnych cennych papierov vydanych v zahranici ako aj vy-

nos z nej moze stupat alebo klesat a investor méze utrpiet stratu najviac do
vysky svojej investicie. Dokumenty emitenta investiCnych certifikatov najma
dokument s Kltuc¢ovymi informaciami a/alebo Koneéné podmienky a/alebo
Z&kladny prospekt resp. obdobné dokumenty vydavané emitentom v zahra-
ni¢i obsahujuce poucenia a upozornenia v suvislosti s rizikami, nakladmi a
poplatkami spojenymi s investiciami st uverejnené na webovej stranke pri-
slusného emitenta.

Upozornenie 3: S investiciou do podielového fondu je spojené aj riziko a
doterajsi vynos nie je zarukou buducich vynosov. Statut, predajny prospekt,
klucové informacie pre investorov podielového fondu su k dispozicii v po-
bockach Tatra banky, a. s., v slovenskom jazyku. Podielové fondy vytvorila a
spravuje Tatra Asset Management, sprav. spol., a. s., so sidlom na HodZovom
nam. 3, 811 06 Bratislava. Do prevoditelnych cennych papierov a nastrojov
penazného trhu vydanych alebo zarucenych ¢lenskym Statom Organizacie
pre hospodarsku spolupracu a rozvoj mozno investovat az 100 % hodnoty
majetku vo Fondoch pre modru planétuTB. Penazné prostriedky vo Fon-
doch pre modr( planetuTB mozu byt investované aj do podielovych listov
penaznych, dlhopisovych, akciovych a inych otvorenych podielovych fondov,
eurdpskych fondov a inych zahrani¢nych subjektov kolektivneho investova-
nia. 85 % alebo viac majetku v TAM-MPK bude nepretrzite investovanych do
podielovych listov podielového fondu Raiffeisen-Nachhaltigkeit-Solide. 85 %
alebo viac majetku v TAM-MPV bude nepretrzite investovanych do podielo-
vych listov podielového fondu Raiffeisen-Nachhaligkeit-Mix. 85 % alebo viac
majetku v TAM-MPD bude nepretrzite investovanych do podielovych listov
podielového fondu Raiffeisen-Nachhaltikgeit-Wachstum. Oficialne nazvy po-
dielovych fondov v sprave spolocnosti Tatra Asset Management, sprav. spol.,
a. s. uvedenych v upozorneni: Fondy pre modru planétuTB: TAM-MPK Tatra
Asset Management, sprav. spol, a.s., fond pre modru planétu konzervativny
o.p.f. | TAM-MPV Tatra Asset Management, sprav. spol., a.s., fond pre modru
planétu vyvazeny o.p.f. | TAM-MPD Tatra Asset Management, sprav. spol.,
a.s., fond pre modru planétu dynamicky o.p.f.

Upozornenie 4: Tatra banka nevykonava odbornu reviziu inzertnych ¢lan-
kov a nezodpoveda za obsah prevzaty od tretich stran, t. j. ¢lanky a inzerciu
publikované v ¢asti Vynimocna starostlivost. Spdsob odmenovania zamest-
nancov Tatra banky, a. s. nebrani konat v sulade so zasadami poctivého
obchodného styku, s odbornou starostlivostou a v zaujme svojich klientov.
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